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1. Imie i nazwisko.

Agnieszka Hajdukiewicz

2. Posiadane dyplomy i stopnie naukowe

— Doktor nauk ekonomicznych w zakresie ekonomii, pazdziernik 1999

Miejsce uzyskania: Akademia Ekonomiczna w Krakowie (obecnie Uniwersytet
Ekonomiczny w Krakowie), Wydziat Ekonomii

Tytul rozprawy: Zrddta i metody rywalizacji w stosunkach handlowych miedzy Stanami
Zjednoczonymi a Unig Europejskq

Promotor:  Prof. AE dr hab. Stanistaw Miklaszewski (AE w Krakowie)
Recenzenci: Prof. dr hab. Elzbieta Kawecka-Wyrzykowska (SGH w Warszawie);
Prof. AE dr hab. Helena Tendera-Wiaszczuk (AE w Krakowie)

— Magister ekonomii, w zakresie ekonomiki i organizacji handlu zagranicznego, spec.:
miedzynarodowe stosunki gospodarcze, lipiec 1992

Miejsce uzyskania: Akademia Ekonomiczna w Krakowie (obecnie Uniwersytet
Ekonomiczny w Krakowie), Wydzial Ekonomii

Tytut pracy: Polska polityka celna na progu stowarzyszenia z EWG

Promotor: Dr Klemens Budzowski

3. Informacja o dotychczasowym zatrudnieniu w jednostkach naukowych.

— TUniwersytet Ekonomiczny w Krakowie; Kolegium Ekonomii, Finanséw i1 Prawa
(wezesniej: Akademia Ekonomiczna w Krakowie, Wydzial Ekonomii 1 Stosunkow
Miegdzynarodowych),

Zajmowane stanowiska — Katedra Handlu Zagranicznego:
-- adiunkt [1.10.2019 — kontynuacja];
-- starszy wyktadowca [1.02.2015 —30.09.2019];
-- adiunkt [1.02.2000 — 31.01.2015];
-~ asystent [1.01.1993 — 31.01.2000].

Zajmowane stanowiska — Szkota Przedsiebiorczosci 1 Zarzadzania Akademii
Ekonomicznej w Krakowie (obecnie: Krakowska Szkota Biznesu Uniwersytetu
Ekonomicznego w Krakowie):

-- dyrektor programu MBA [30.10.1999 — 31.12.2003].
— Krakowska Akademia im. Andrzeja Frycza Modrzewskiego (wczesniej Krakowska
Szkota Wyzsza im. Andrzeja Frycza Modrzewskiego)
Zajmowane stanowiska:
-- wyktadowea [1.10.2004 — 31.01.2008; 1.10.2010 — 30.09.2016];
-- adiunkt [1.02.2008 —30.09.2010].



— Wyisza Szkola Zarzadzania i Bankowosci w Krakowie
Zajmowane stanowiska:
-- wyktadowca [27.09.2008 — kontynuacja].

4. Osiagnigcie naukowe, o ktérym mowa w art. 219 ust. 1 pkt. 2 ustawy z dnia 20 lipca
2018 r. Prawo o szkolnictwie wyZszym i nauce (Dz. U. z 2020 r. poz. 85 z p6zn. zm.).

a) Tytul osiagniecia naukowego

Hajdukiewicz A. (2020), Oznaczenia geograficzne produktow rolno-spoZywczych
w relacjach handlowych Unii Europejskiej, Wydawnictwo Uniwersytetu Ekonomicznego
w Krakowie, Krakéw (ISBN 978-83-7252-827-8).

Recenzenci wydawniczy:
Dr hab. Marzanna Katarzyna Witek-Hajduk, prof. SGH
Dr hab. Krystyna Zotadkiewicz, prof. UG

b) Omoéwienie celu naukowego ww. pracy i osiggnietych wynikéw wraz z omowieniem
ich ewentualnego wykorzystania

Moje gléwne osiggniecie naukowe stanowi monografia naukowa, wskazana w punkcie 4a),
wydana przez Wydawnictwo Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie. Do charakterystyki
zglaszanego osiggniecia wykorzystano w duzym stopniu (cho¢ nie wylacznie) wybrane
fragmenty wyze] wymienionej pracy.

Uzasadnienie wyboru problematyki badawczej

Podjecie tematyki badawczej oznaczen geograficznych bylo naturalng konsekwencija
mojego zainteresowania problemami miedzynarodowego handlu artykutami rolno-
spozywezymi, w ktorym coraz wigksza role odgrywaja kwestie jakosci, bezpieczenstwa
i pochodzenia Zzywnosci. Oznaczenia geograficzne nie tylko identyfikujg towar jako
pochodzacy z danego terytorium, ale jednoczes$nie wskazuja, ze posiada on unikatowe cechy
nieodtacznie zwigzane ze specyficznym $rodowiskiem, z ktdrego si¢ wywodzi (tzw. ferroir).
Stosowanie oznaczen geograficznych umozliwia producentom 1 eksporterom uzyskanie
przewagi konkurencyjnej na rynku opartej na wyrdéznianiu si¢ z uwagi na unikatowo$¢ produktu
1 region pochodzenia towarow (Bramley, Biénabe 1 Kirsten 2009, Marescotti 1 Belletti 2016).
Poniewaz oznaczenia geograficzne sg silnie zwigzane z krajem 1 regionem pochodzenia, mogg
stanowi¢ wazne narzedzie stymulowania rozwoju lokalnego i1 regionalnego (Marsden, Banks 1
Bristow 2000, Bowen 2010, Calboli 2017). Mogg réwniez przyczyniac sie do realizacji celow
zrdwnowazonego rozwoju (Belletti, Marescotti 1 Touzard 2015). Jednoczesnie, ze wzgledu na
uwarunkowania wspotczesnej gospodarki, a zwtaszcza zachodzace w niej procesy globalizacji
i internacjonalizacji, wszelkie dzialania zwigzane z oznaczeniami geograficznymi majg wazny
wymiar miedzynarodowy. Decyzje w odniesieniu do stosowania i ochrony oznaczen
geograficznych muszg bra¢ pod uwage cele i uwarunkowania wynikajace z internacjonalizacji
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firm, sektoréw rolno-zywno$ciowych oraz gospodarek krajowych uczestniczacych w
miedzynarodowym handlu produktami rolno-spozywczymi. Wedlug T. Joslinga (2006a)
koncepcja ferroir, odnoszaca si¢ do $cistego zwigzku migdzy miejscem produkcji a
specyficznymi cechami produktu wpltywajgcymi na jego wartosé, staje si¢ coraz wazniejsza, a
zarazem bardzo kontrowersyjng kwestia w miedzynarodowych stosunkach handlowych, co
manifestuje si¢ w licznych sporach 1 dyskusjach dotyczgcych wiasciwego poziomu ochrony
oznaczen geograficznych. W szczegolnosei zwraca uwage fakt, ze oznaczenia geograficzne
stanowia coraz czesciej kwestie sporng podczas negocjacji miedzynarodowych umow
handlowych. (Josling 2006a, Matthews 2015, Huysmans 2019). Tym, co sprawia, ze konflikty
dotyczace oznaczen geograficznych w handlu migdzynarodowym sa szczegélnie zlozone i
trudne do jednoznacznego rozstrzygniecia, jest dwoista natura tych oznaczen. Wynika ona z
tego, ze z jednej strony moga one przynosi¢ korzysci producentom i eksporterom oraz
generowac pozytywne efekty zewnetrzne, m.in. w zakresie zatrudnienia, rozwoju obszaréw
wiejskich czy rozwoju turystyki, a z drugiej strony, w pewnych warunkach, uregulowania
dotyczgce oznaczen geograficznych jako wlasnosci intelektualnej mogg stanowi¢ instrument
protekcjonistyczny o charakterze pozataryfowym, utrudniajacy dostep do rynkow
zagranicznych.

Problematyka oznaczen geograficznych, ktdra ma interdyscyplinarny charakter, jest przeze
mnie rozpatrywana z perspektywy handlu migdzynarodowego produktami rolno-spozywezymi
i polityki handlowej, wypelniajac w ten sposob zidentyfikowang luke badawcza.

W literaturze przedmiotu mozna znalez¢ wiele opracowan na temat wykorzystania
oznaczen geograficznych jako narzedzia rozwoju obszardw wiejskich, zwlaszcza w aspekcie
celow zrownowazonego rozwoju. Natomiast stosunkowo nieliczne pozycje dotycza
miedzynarodowego wymiaru stosowania oznaczen geograficznych. Moje rozwazania skupiajg
si¢ gtdéwnie na relacjach handlowych Unii Europejskiej, posiadajagcej w obszarze oznaczen
geograficznych wazne interesy handlowo-gospodarcze, ktdre powinny by¢ zabezpieczone
przez uzgodnienie odpowiednich warunkéw ich ochrony w ramach zawieranych umow
bilateralnych oraz wielostronnych porozumien handlowych. Mozna przypuszczaé, ze
monografia jest pierwsza w literaturze polskiej probg przedstawienia szerokiego zakresu
powigzan  pomiedzy  unijnym  systemem  ochrony  oznaczen  geograficznych
a miedzynarodowymi stosunkami handlowymi i handlem rolno-spozywczym Unii Europejskie;.

Zglebiajgc ten temat wykorzystatam wnioski i refleksje wynikajace z moich
wezesniejszych badan naukowych z zakresu miedzynarodowego handlu zywnoscia,
protekcjonizmu handlowego, konfliktéw handlowych na forum WTO oraz procesow
liberalizacji handlu artykutami rolno-spozywczymi. Do wyboru badanej problematyki
i lepszego zrozumienia jej znaczenia przyczynila sie rowniez znajomos$é zagadnien z zakresu
marketingu miedzynarodowego i analizy rynkéw zagranicznych, zwigzana z mojg wieloletnia
praca naukowo — dydaktyczng. Podejmowany problem badawczy znajduje si¢ zatem na styku
najwazniejszych obszaréw, w ktorych dotychczas prowadzilam swoje badania naukowe
i dziatalnos¢ dydaktyczna (rys.1), przy czym jednoczes$nie wszystkie te obszary naleza do
domeny badawczej nauk ekonomicznych — do dyscypliny ekonomia i finanse.



Rys. 1. Umiejscowienie problematyki badan na przecigciu réznych obszaréw badawczych

Zrodlo: Opracowanie wiasne.

W opracowaniu stanowigcym osiggnigcie habilitacyjne staralam sig uwzgledni¢ w jak
najwiekszym  stopniu  wieloaspektowo$¢  podejmowanej problematyki  badawczej
wykorzystujac w zasadniczej mierze dorobek migdzynarodowy. Mam glebokie przekonanie, ze
podejmowana przeze mnie tematyka jest aktualna 1 wazna zaréwno z punktu widzenia
intereséw i praw konsumentdéw oraz rozwoju unijnego sektora rolno-spozywezego, a przede
wszystkim z punktu widzenia interesoéw gospodarczych 1 handlowych krajow czionkowskich
Unii Europejskiej, w tym zwlaszcza Polski.

Cele, pytania badawcze i hipotezy

Gléownym celem pracy byla identyfikacja ekonomicznych funkcji oznaczen
geograficznych produktéw rolno-spozywezych i regulacyjnych aspektow ich stosowania w
handlu miedzynarodowym oraz ocena ich znaczenia dla rozwoju relacji handlowych Unii
Europejskiej z krajami trzecimi.

Osiaggniecie celu gléwnego wymagato realizacji celéw szczegdltowych, do ktorych
zaliczono w ramach czescei teoretyczno-przegladowej badan:

C1: Przedstawienie uzasadnienia ekonomicznego oznaczen geograficznych, zidentyfikowanie
oraz omoOwienie glownych korzysci 1 ograniczen zwigzanych z ich stosowaniem.

C2: Rozpoznanie gtéwnych réznic w systemach i zasadach ochrony oznaczen geograficznych
na §wiecie.

C3: Rozpoznanie przyczyn kontrowersji 1 konfliktow wokét kwestii ochrony oznaczen
geograficznych w wielostronnych stosunkach handlowych, a takze w negocjacjach
bilateralnych uméw handlowych Unii Europejskiej.
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Rys. 2. Cel gléwny i cele szczegélowe monografii wraz z odpowiadajacymi im
pytaniami i hipotezami badawczymi

Zrédlo: Opracowanie wilasne.



Z kolei poprzez badania w czedci empiryczne] pracy probowano osiggna¢ nastepujgce cele
szczegbtowe:
C4: Ustalenie zakresu ochrony unijnych oznaczen geograficznych zaréwno na rynku
wewnetrznym Unii Europejskiej, jak 1 na rynkach zagranicznych.
C5: Zidentyfikowanie glownych trendéw w unijnym eksporcie do krajow trzecich towardw
rolno-spozywezych posiadajacych oznaczenia geograficzne.

Cé6: Okreslenie potencjalnych zaleznosci pomiedzy liczba chronionych unijnych oznaczen
geograficznych (na rynku wewnetrznym oraz w stosunkach z krajami spoza UE)
audziatem w calkowitym eksporcie produktéw rolno-spozywezych krajow Unii
Europejskiej (uwzgledniajacym obroty wewnatrzunijne oraz wymiane z krajami trzecimi).

C7: Zidentyfikowanie szans i barier rozwoju polskiego eksportu produktéw rolno-
spozywczych posiadajgcych oznaczenia geograficzne.

Wskazywany zwlaszcza w pracach T. Joslinga (2006a) oraz M. Huysmansa i J.Swinnena
(2019) miedzynarodowy wymiar oznaczen geograficznych, zwigzany 2z handlem
miedzynarodowym 1 polityka handlows, sklonit mnie do sformutowania nastgpujacej tezy:
oznaczenia geograficzne stanowig wspolczednie coraz wazniejszy instrument regulacyjny
w rolnictwie 1 handlu rolno-spozywcezym, co przyczynia sie do wzrostu znaczenia te] kwestii
w negocjacjach migedzynarodowych umoéw handlowych i w ksztalttowaniu relacji handlowych
z partnerami zagranicznymi.

Studia literatury i rozpoznana na ich podstawie luka badawcza pozwolity na sformutowanie
kilku pytan badawczych oraz kilku hipotez badawczych. Ze wzgledu na zastosowanie dwéch
gtownych podejé¢ badawczych, w przypadku badan eksploracyjnych o charakterze
jakosciowym oraz dokumentowym przyjeto pytania badawecze, natomiast w odniesieniu do
badan ilo$ciowych przy zastosowaniu odpowiednich narzedzi statystycznych przyjeto hipotezy
badawcze.

Szczegotowe pytania badawcze sg nastgpujgce:

PB1: Czy i po spemieniu jakich warunkow stosowanie oznaczen geograficznych pozwala
wykorzysta¢ szanse na rynku krajowym i miedzynarodowym?

PB2: Jakie sg sposoby i zasady ochrony unijnych oznaczen geograficznych w stosunkach
mie¢dzynarodowych?

PB3: Co jest zrédlem kontrowersji dotyczacych kwestii ochrony oznaczeni geograficznych
w negocjacjach wielostronnych i bilateralnych uméw handlowych Unii Europejskiej?

PB4: Jaki jest udzial i znaczenie produktéw z oznaczeniami geograficznymi w handlu
artykutami rolno-spozywczymi Unii Europejskiej z krajami trzecimi?

PB5: Jaki jest poziom i zakres ochrony unijnych oznaczen geograficznych na rynkach
zagranicznych w stosunku do poziomu i zakresu ich ochrony na rynku wewnetrznym UE?

PB6: Jaki jest stopien ochrony polskich oznaczen geograficznych na rynkach zagranicznych
w poréwnaniu z oznaczeniami innych krajéw cztonkowskich Unii Europejskiej?

PB7: Jakie mozna wskaza¢ szanse 1 ograniczenia zwigzane ze stosowaniem oznaczen
geograficznych przez polskich producentow 1 eksporteréw artykutow rolno-

spozywezych?
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Hipotezy przyjete w pracy, ktére zostaty poddane weryfikacji na podstawie wynikéw badan
ilosciowych, sg nastepujgce:

H1. Istnieje dwukierunkowa dodatnia zalezno$¢ miedzy wynikami w eksporcie produktéw
rolno-spozywczych krajow cztonkowskich Unii Europejskiej a zakresem ochrony
oznaczen geograficznych pochodzacych z tych panstw na rynku wewngtrznym UE;

H2. Istnieje dodatni zwigzek miedzy wynikami w eksporcie produktéw rolno-spozywczych
krajow cztonkowskich Unii Europejskiej do panstw trzecich a zakresem ochrony ich
oznaczen geograficznych na rynkach zagranicznych zapewnionej na mocy bilateralnych
uméw o wolnym handlu nowej generacji i DCFTA.

Relatywnie duza liczba pytan badawczych w stosunku do hipotez wynika z tego, ze badania
prowadzone w mojej pracy maja w duzym stopniu charakter deskryptywny i eksploracyjny, co
w przypadku czesci zadan badawczych nie pozwala na statystyczne testowanie hipotez.

Struktura pracy

Monografia skiada sie ze wstepu, pieciu rozdzialéw, zakonczenia, spisu wykorzystane;j
bibliografii oraz aneksu. Pierwsze trzy rozdzialy maja charakter glownie teoretyczno-
przegladoewy, a dwa kolejne — empiryczny. Poszczegdlne rozdzialy stanowig kolejne etapy
badan, podczas ktérych poszukiwano odpowiedzi na pytania badawcze oraz weryfikowano
hipotezy badawcze przedstawione na rysunku 2.

Rozdzial pierwszy poswiecony jest problematyce oznaczen geograficznych, w szerokim
i wielowymiarowym ich ujeciu. Analiza przeprowadzona w tym rozdziale ma charakter
teoretyczny i rozpoczyna sie od proby okreslenia istoty oznaczen geograficznych jako formy
praw wiasnosci intelektualnej. W rozdziale przedstawiono ogolnie przyjeta definicj¢ oznaczen
geograficznych zawartg w przepisach prawa miedzynarodowego odnoszacego sie do wlasnosci
intelektualnej oraz wyjasniono terminy pokrewne. Nastepnie zaprezentowano cechy, funkcje
i aspekty strategiczne oznaczen geograficznych wich ujgciu marketingowym. Zaprezentowano
specyfike oznaczen geograficznych jako podstawy budowania strategii marketingowej oparte;
na wyréznianiu produktu oraz jako elementu produktu i marki. Dalsza czgs$¢ rozdziatu zostata
poswiecona rozwazaniom teoretycznym na temat uzasadnienia ekonomicznego stosowania
oznaczen geograficznych oraz szczegbtowych korzysci i ograniczen zwigzanych z ich
wykorzystywaniem zarowno dla stron transakcji kupna i sprzedazy, jak rowniez dla gospodarki
lokalnej, regionalnej i krajowej oraz ogotu spoteczenstwa. Rozdzial ten konczy sie opisaniem
warunkow niezbednych do tego, aby model biznesu realizowany z wykorzystaniem oznaczen
geograficznych mogt odnies¢ sukces.

W drugim rozdziale przedstawiono przeglad zasad 1 systemdéw ochrony oznaczen
geograficznych, ktorych znajomo$é ma duze znaczenie dla eksporteréw produktow rolno-
spozywcezych, gdyz wptywa na mozliwosé egzekwowania swoich praw do postugiwania si¢
danym oznaczeniem na rynkach eksportowych. W rozdziale najpierw zaprezentowano gléwne
klasyfikacje krajowych systeméw ochrony wiasno$ci intelektualnej. Nastgpnie omdéwiono
najwazniejsze uregulowania dotyczace ochrony znakéw geograficznych zawarte
w wielostronnych porozumieniach odnoszacych sig do tej kwestii, przede wszystkim
w Porozumieniu w sprawie handlowych aspektow wlasnosci intelektualnej (TRIPS), a takze
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wnowym Akcie genewskim porozumienia lizbofiskiego w sprawie nazw pochodzenia i
oznaczen geograficznych, przyjetym w 2015 r. W dalszej czgsci rozdziatu szczegotowo
przedstawiono unijny system ochrony oznaczen geograficznych, charakteryzujac takie jego
aspekty, jak podstawy prawne, rodzaje oznaczen geograficznych w UE, skale 1 strukture
rejestracji oznaczen geograficznych w Unii oraz procedure rejestracji. Nastepnie w celach
poréwnawczych omowiono krajowe systemy ochrony oznaczen geograficznych USA 1 Chin,
ktére cechujg si¢ odmiennym od unijnego sposobem gwarantowania praw wiasnosci
intelektualnej posiadaczom tych oznaczen.

W trzecim rozdziale zaprezentowano oznaczenia geograficzne jako kwesti¢ sporng
w wielostronnych stosunkach handlowych. Rozdzial rozpoczeto od rozwazan na temat
wykorzystywania oznaczen geograficznych w charakterze pozataryfowych srodkéw polityki
handlowej. Nastepnie przedstawiono gléwne cele wspolnej polityki handlowej Unii
Europejskiej w odniesieniu do oznaczen geograficznych. W rozdziale tym zaprezentowano
rowniez zrdéznicowane stanowiska stron w wielostronnych negocjacjach prowadzonych
w ramach rundy Doha WTO oraz kontrowersje zwigzane z negocjacjami i konkluzjami nowego
Aktu genewskiego porozumienia lizbonskiego w sprawie nazw pochodzenia i oznaczen
geograficznych.

W rozdziale czwartym badano problem stosowania i ochrony oznaczen geograficznych
w bilateralnych stosunkach handlowych Unii Europejskiej. Dokonano w nim przegladu
dwustronnych uméw handlowych zawartych przez Unig¢ Europejska, ktore zawieraja klauzule
dotyczace ochrony oznaczen geograficznych. Omoéwiono rowniez najbardziej problematyczne
aspekty ochrony oznaczen geograficznych w ramach tych uméw oraz kwestig przeniesienia
unijnych standardéw dotyczacych ochrony oznaczen geograficznych na rynki zagraniczne.
W dalszej czesci rozdzialu szczegdlowo przeanalizowano rozwigzania odnoszace si¢ do
ochrony oznaczen geograficznych w wybranych umowach handlowych Unii Europejskiej
(podpisanych i negocjowanych). Analiza objeta negocjacje Transatlantyckiego partnerstwa
handlowo-inwestycyjnego miedzy Stanami Zjednoczonymi a Unig Europejska, ktore mimo ze
zakonczyly si¢ bez porozumienia, ujawnity glowng oS wspotczesnych sporow
migdzynarodowych w odniesieniu do poziomu ochrony nazw pochodzenia geograficznego.
Pozostalymi umowami objetymi szczegdtowa analiza w aspekcie regulacji dotyczacych
oznaczen geograficznych byly: kompleksowa umowa gospodarczo-handlowa migdzy Unig
Europejska a Kanadg, umowa o wolnym handlu miedzy Unig Europejskg i jej panstwami
cztonkowskimi a Republikg Korei, oraz poglebiona i kompleksowa umowa o wolnym handlu
DCFTA miedzy Unia Europejska a Ukrainag. Partnerzy handlowi Unii w wymienionych
umowach reprezentuja odmienne podejscia do ochrony oznaczen geograficznych, a takze rézny
stopiefi otwartosei i gotowosci na przyjecie unijnych zasad ich ochrony. Rozdzial zakonczyt si¢
poréwnaniem zakresu ochrony oznaczen geograficznych w ramach analizowanych
dwustronnych uméw handlowych.

Rozdzial piaty dotyczy mozliwosci 1 ograniczen rozwoju handlu produktami rolno-
Spozywczymi z unijnymi oznaczeniami geograficznymi. Zawiera analize znaczenia produktow
objetych oznaczeniami geograficznymi w handlu artykutami rolno-spozywczymi Unii
Europejskiej z krajami trzecimi oraz tendencji w rozwoju unijnego eksportu tych produktow.
Przeprowadzono w nim analize powigzan miedzy pozycjg krajow czlonkowskich Unii
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Europejskiej w eksporcie produktéw rolno-spozywczych UE a liczbg unijnych oznaczen
geograficznych podlegajacych ochronie. Przyblizono réwniez powody i przebieg wybranych
konfliktow handlowych zwiazanych z oznaczeniami geograficznymi, rozgrywajacych si¢ na
forum WTO oraz miedzy krajami czlonkowskimi Unii. W ostatniej czedci tego rozdzialu
zaprezentowano i oméwiono wyniki badan wilasnych o charakterze bezposrednim na temat
szans, korzysci 1 barier rozwoju sprzedazy i eksportu polskich produktéw z oznaczeniami
geograficznymi.

W zakonczeniu monografii znajduje si¢ podsumowanie podejmowanej problematyki.
Odniesiono sie w nim do celéw, pytan badawczych i hipotez przyjetych w pracy. Przedstawiono
konkluzje i wnioski, ktore ptyng z poszczegdlnych rozdziatéw. Zawarto w nim takze wlasne
spostrzezenia dotyczace prezentowanego tematu oraz rekomendacje dla decydentéw w zakresie
ksztaltowania polityki handlowej oraz dla biznesu. Wskazano réwniez, w jakim kierunku
powinny i$¢ dalsze badania dotyczgce analizowanego problemu.

Zastosowane metody badawcze

Aby zrealizowaé postawione cele i odpowiedzie¢ na pytania badawcze, zastosowano rézne
metody badawcze (tab.1). W czesel teoretyczno-przegladowej przeprowadzono krytyczng
analize i synteze literatury przedmiotu, postugujac si¢ metodg analizy i krytyki pisSmiennictwa
(Apanowicz 2005). Zastosowano podejscie badan posrednich (desk research) wykorzystujace
dane wtérne o charakterze jakosciowym. Zrodtami danych sa gtéwnie opracowania zagraniczne
na temat oznaczen geograficznych, uznane w $wiatowej literaturze przedmiotu, poniewaz
badany problem jest rzadko podejmowany w literaturze polskiej. Dokonano réwniez analizy
aktéw prawnych, w tym zardwno uméw miedzynarodowych, jak i aktéw prawa wtoérnego Unii
Europejskiej, wykorzystujgc metode badania dokumentdéw (Banaszyk, Mruk i Paradysz 2008).
Na tym etapie badan dgzono do realizacji celow Cl, C2 i C3 oraz uzyskania odpowiedzi na
pytania badawcze PB1, PB2 (czg$ciowo) i PB3.

W czesci empirycznej pracy zastosowano podejscie ilosciowe typu desk research (badania
wtorne, analiza danych zastanych) i field research (badania pierwotne, badania sondazowe).
Zastosowano podstawowe metody statystyczne, m.in. analize korelacji, statystyki opisowe,
hierarchiczng analize skupien z wykorzystaniem metody Warda.

Przedmiotem badan ilosciowych typu desk research byly kraje czlonkowskie Unii
Europejskiej (UE-28), z uwzglednieniem Wielkiej Brytanii, ktora w okresie badawczym
pozostawata cztonkiem Unii. W badaniach tych wykorzystano nastepujgce wtorne zrodia
danych: bazy danych oznaczen geograficznych DOOR, e-Spirit-Drinks oraz e-Bacchus (od
2020 r. potaczone w jedng baze eAmbrosia) oraz baze danych dotyczacych handlu i cel WITS
(World Integrated Trade Solution). Liczbe oznaczen geograficznych ustalono na dzien 31
grudnia 2018 r. Obliczenia korelacji wykonywano w programie Statistica.

Zastosowano roéwniez metody typowe dla badan field research, a jako metod¢ pomiaru
zrodet pierwotnych wykorzystano wywiad kwestionariuszowy bezposredni typu PAPI (paper
and pen personal interview) (Schroeder, Bartosik-Purgat i Mruk 2013). Zostal on
przeprowadzony na grupie reprezentantow polskich grup producenckich, ktore do konca 2018
r. zarejestrowaly oznaczenie geograficzne typu chroniona nazwa pochodzenia (ChNP) lub
chronione oznaczenie geograficzne (ChOG). W sumie badaniami realizowanymi
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z wykorzystaniem wywiadu objeto 31 respondentow (n = 31), przy czym cala populacje

polskich grup producenckich z zarejestrowanymi oznaczeniami stanowit zbior 34 podmiotow.

Badania wykonano zatem na probie stanowiacej 91,2% populacji generalnej.

Tabela 1. Wykorzystane metody badaweze i Zrédla danych

Elementy Pytania i
struktury hipotezy Zastosowana metoda badawcza Zrédla danych
monografii badaweze
PRI Metoda analizy 1 krytyki Publikacje naukowe, gotowe analizy
piémiennictwa rynkowe agencji badawczych
Metoda analizy i krytyki Publikacje naukowe, gotowe analizy
Czesc PR2 pismiennictwa; metoda badania rynkowe agencji badawczych, rejestry
teoretyczna i dokumentow; analiza danych oznaczen geograficznych UE, teksty
przegladowa zastanych umoéw miedzynarodowych
o5 I\/.Ietoc.la ana.,hzy Lyl 5 Publikacje naukowe, teksty umow
PB3 pi$miennictwa; metoda badania mjedsymradowsch
dokumentow % e
Bazy danych Eurostat i WITS (World
PB4 Analiza danych zastanych Integrated Trade Solution), gotowe
analizy rynkowe agencji badawczych
Metoda badania dokumentow, Te.ksty. MmBG W mipdzy .nal'{)dowych, ,
PBS . publikacje naukowe, rejestry oznaczen
analiza danych zastanych )
geograficznych UE
Metoda badania dokumentdw, Te.ksty- umow mlc;dzy_narodowych, ;
PB6 : publikacje naukowe, rejestry oznaczen
analiza danych zastanych -
geograficznych UE
Mevoda sonpasg (Ehagn ARLREIEp0 7 Wywiady z przedstawicielami grup
wykorzystaniem wywiadu : ; :
PB7 ; ; producentéw produktow z
§& beapasrenimeRa typu DAP oznaczeniami geograficznymi
Czgse (paper & pen personal interview) BERE: Y
empiryczna . .
Rejestry oznaczen geograficznych
Analiza danych zastanych, metody | (bazy danych DOOR, e-Spirit-Drinks
Hi statystyczne: analiza korelacji, oraz e-Bacchus - od 2020 r. polgczone
statystyki opisowe, analiza skupien | w jedna baze eAmbrosia); baza danych
z wykorzystaniem metody Warda | dotyczacych handlu i cet WITS (World
Integrated Trade Solution)
Metoda badania dokument6w;
analiza danych zastanych, metody Teksty uméw handlowych Unii
statystyczne: analiza korelacji z Europejskiej (wraz z zatacznikami);
H2 zastosowaniem wspotczynnika baza danych dotyczacych handlu i cet
korelacji Pearsona, statystyki WITS (World Integrated Trade
opisowe, analiza skupien z Solution)
wykorzystaniem metody Warda

Zrédto: Opracowanie wiasne.

Zastosowane na tym etapie badan zrdéznicowane metody stwarzajg stosunkowo duze
mozliwosci wszechstronnego badania postanowionego problemu, w tym realizacji celow C4,
C5, C6 i1 C7, uzyskania odpowiedzi na pytania badawcze PB2 (czgsciowo), PB4, PB5, PB6
i PB7 oraz weryfikacji hipotez H1 i H2. Jednoczesnie realizowane za pomoca wybranych metod
badania empiryczne maja jednak pewne ograniczenia. O ile stosunkowo dobry jest dostep do
danych na temat liczby zarejestrowanych oznaczen geograficznych, to brakuje aktualnych
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i dokladnych danych statystycznych na temat wielkos$ci eksportu 1 importu produktow
z oznaczehiami geograficznymi. Szersze badania na ten temat zostaty przeprowadzone przez
firme konsultingowa AND-International na zlecenie Komisji Europejskiej w 2012 r. Kolejny
raport tej firmy zostat opublikowany w kwietniu 2020 1., juz po zakonczeniu wlasciwych badan
w ramach przygotowywania niniejszej monografii, w zwigzku z tym w pracy uwzgledniono
jedynie gtéwne konkluzje tego raportu dotyczace eksportu. Z kolei jesli chodzi o metode
pomiaru stosowang w odniesieniu do Zrddet pierwotnych, to ograniczenia wigzaly sie gtownie
z problemem identyfikacji operatu badawczego (przypadki zaprzestania dziatalnosci, zmiany
adresow, brak certyfikowanych producentéw w badanym okresie mimo zarejestrowania danego
oznaczenia geograficznego itp.) oraz — w kilku przypadkach — z brakiem wystarczajgcego
doswiadczenia ze wzgledu na krotki okres postugiwania si¢ danym oznaczeniem, a takze
brakiem gotowosci do udzielania szczegdtowych odpowiedzi. W przysztosci wskazane byloby
kontynuowanie badan empirycznych dotyczacych tego zagadnienia, obejmujgcych zardéwno
badania wtérne (w zwigzku ze spodziewanym pojawieniem sie nowych danych na temat
unijnego handlu produktami z oznaczeniami geograficznymi), jak i badania pierwotne, kiore
bytyby przeprowadzone na wigkszej probie badawczej i proponowalyby szerszy zakres pytan
uwzgledniajacych dodatkowe aspekty badanego zagadnienia.

Wyniki badan i dyskusja

Prezentowana problematyka oznaczeh geograficznych wpisuje si¢ w nurt ekonomii
miedzynarodowej, a doktadniej miedzynarodowych stosunkéow gospodarczych 1 handlu
miedzynarodowego. Nie jest to jedyne ujecie tego zagadnienia, gdyz moze by¢ ono
rozpatrywane rowniez w ramach innych dyscyplin naukowych ze wzgledu na swdj
wielowymiarowy charakter. Aspekt handlowy oznaczen geograficznych ma jednak coraz
wicksze znaczenie, poniewaz sg one coraz czesciej whaczane do miedzynarodowych uméw
handlowych zarowno dwustronnych, jak i wielostronnych, a tym samym stanowia wazny
obszar negocjacyjny, w ktérym ujawniajg si¢ duze roznice podejs¢ i interesow uczestniczgcych
w nich stron.

W przypadku niektorych porozumien stanowily one wrecz przeszkode blokujgca
porozumienie, gdyz uczestniczgce w nich kraje zagrozity, ze nie ratyfikujg tych umoéw, jesli ich
interesy w zakresie ochrony oznaczen geograficznych nie zostang wystarczajgco uwzglednione
(Huysmans 2019). Odmienne stanowiska w tej kwestii oraz brak konsensusu byly jednym
z czynnikéw  utrudniajgcych  osiggniecie finalnego porozumienia w  negocjacjach
Transatlantyckiego partnerstwa w dziedzinie handlu 1 inwestycji migdzy Unig BEuropejska
a Stanami Zjednoczonymi (TTIP) oraz w negocjacjach nowego porozumienia liberalizujacego
swiatowy handel w ramach Rundy Doha WTO. Nalezy przy tym zauwazy¢, ze oznaczenia
geograficzne nie sa juz wytacznie sprawg europejska, mimo ze Unia Europejska umieszcza je
wysoko wérod priorytetow negocjacyjnych, ale coraz wiecej krajow postrzega je jako narzedzie
rozwoju regionalnego oraz zrodto przewagi konkurencyjnej na rynku globalnym. Rosnace
zainteresowanie tg kwestig potwierdza analiza przebiegu procesu negocjacyjnego, w ktory
angazowato sie wiele krajow, reprezentujacych czesto sprzeczne interesy, a wsrod nich rowniez
kraje rozwijajgce sig. Jest to zgodne ze spostrzezeniami I. Calboli (2017), ktéra zaobserwowata,
7e coraz wieksza liczba panstw, rowniez azjatyckich, postrzega je jako narzedzie rozwoju
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regionalnego 1 atut marketingowy w konkurowaniu na rynku globalnym. Na rosnace
zaangazowanie krajow rozwijajacych wnegocjacje dotyczace ochrony oznaczen
geograficznych wskazywali rowniez D. Gervais 1 M. Slider (2017), przy czym twierdzili oni,
ze linia podziatu w tych negocjacjach przebiegala nie pomiedzy krajami rozwinigtymi
a rozwijajacymi sie, ale raczej pomiedzy krajami Starego Swiata i Nowego Swiata, majacymi
rézne podejscia do stusznosci Scistej ochrony tych oznaczen. Mozna zatem uznaé, Ze na te
kwestie zwraca si¢ coraz wickszg uwage w relacjach handlowych i z catg pewnoscig nie jest
ona blaha.

7 jednej strony oznaczenia geograficzne stanowia niewatpliwy atut w dzialalnosci
gospodarczej, pozwalajacy na wykorzystanie szans rynkowych zwigzanych ze zmianami
zachowan nabywcow, a zwlaszcza z rosngcym popytem ze strony migdzynarodowego
segmentu konsumentéw, ktérzy poszukuja dobrych jakosciowo, bezpiecznych produktow
i coraz czesciej zwracajg uwage na miejsce oraz sposob ich wytworzenia. Ponadto zmniejszaja
one asymetri¢ informacyjng, a przedsigbiorcom pozwalajg na osigganie renty ekonomiczne;
zwigzanej z renomg danego oznaczenia. Z drugiej jednak strony przepisy dotyczace ochrony
oznaczen oraz procedur jej nabycia i utrzymania stanowi¢ $rodek protekcjonistyczny
o charakterze regulacyjnym, utrudniajacy mozliwosci ekspansji na dany rynek.

W niniejszej] monografii problematyka oznaczen geograficznych dotyczy relacji
handlowych Unii Europejskiej, przy czym glownym celem badawczym byla identyfikacja
ekonomicznych  funkcji  oznaczen geograficznych  produktéw  rolno-spozywezych
i regulacyjnych aspektéw ich stosowania w handlu miedzynarodowym oraz ocena ich
znaczenia dla rozwoju relacji handlowych Unii Europejskiej z krajami trzecimi.

Glowny cel pracy, jak rowniez cele szczegOlowe zostaly osiggniete przez realizacje
kolejnych czesci tej pracy, tj. teoretyczno-przegladowej i empirycznej. Gruntowne studia
literaturowe oraz badania wlasne z wykorzystaniem Zrédet zaréwno wtérnych, jak
i pierwotnych dostarczyty wielu istotnych informacji na temat oznaczen geograficznych 1 ich
znaczenia gospodarczego.

Whioski wynikajgce z czefci teoretycznej i przegladowej opracowania

Jako gléwne uzasadnienie ekonomiczne stosowania oznaczen geograficznych mozna
wskaza¢ korzy$ci zwiazane ze zmniejszeniem asymetrii informacji na rynku oraz
umozliwieniem producentom budowania i swobodnego korzystania z dobrej reputacji
uzyskanej dzieki unikatowym cechom produktu wynikajacym z jego wytwarzania na danym
obszarze geograficznym. Ze wzgledu na fakt, ze asymetria informacyjna wzrasta na ogét wraz
ze wzrostem oddalenia producentow i konsumentdéw oraz zwigksza si¢ w przypadku rosngcego
zroznicowania produktéw oferowanych na rynku, znaczenie oznaczen geograficznych roénie
w warunkach  postgpujgcej internacjonalizacji 1 istnienia globalnych lancuchow
zywnosciowych.

Korzysci wynikajace ze stosowania oznaczen geograficznych mozna uzyska¢ na wielu
ptaszczyznach i dotycza one stron transakeji handlowej, a takze gospodarek krajowych,
regionalnych i lokalnych spolecznosci. Badania na ten temat prowadzili m.in. A. Marescotti
(2003), C. Bramley 1 J.F. Kirsten (2007), D. Giovannucci 1 in. (2009), G.Belletti, A.Brazzini
i A. Marescotti (2014). Oprocz zabezpieczenia producentow przed nieuczciwa konkurencja
sygnowanie produktow oznaczeniami geograficznymi moze by¢ zrddlem takich korzySei, jak
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miedzy innymi: uzyskiwanie premii cenowe] w poréwnaniu z podobnymi produktami
nalezacymi do tej samej kategorii; zwiekszenie sprzedazy krajowej 1 eksportowe] przez
dotychczasowe lub nowe kanaty dystrybucji; stabilizowanie stosunkéw handlowych
i zmniejszanie niepewnos$ci w dziatalno$ci na rynku krajowym 1 miedzynarodowym
w odniesieniu do wielkosci i/lub cen produktéw z oznaczeniami geograficznymi, a takze
oferowanie lepszych gwarancji konsumentom koncowym przez wigksza identyfikowalnosé
produktu i jego procesu produkcyjnego. Producenci mogag rowniez czerpa¢ korzysci ze
zbiorowej promocji produktow z oznaczeniami geograficznymi na rynkach zagranicznych oraz

z wykorzystania funduszy unijnych przeznaczonych na promocje¢ produktow o wysokiej jakosei.

Warto w tym kontekécie przytoczy¢ poglad T. Joslinga (2006a), ze regulacje zwiazane
z oznaczeniami geograficznymi stanowig coraz czesciej wykorzystywany instrument, ktdry
moze zastepowa¢ inne formy wsparcia w rolnictwie. Ich rola bedzie nadal wzrastaé, gdyz moga
by¢ sposobem zrekompensowania producentom rolnym utraty subsydiow eksportowych przez
Unie Europejska. W tabeli 2 zestawiono gltéwne korzysci i koszty stosowania oznaczen
geograficznych dla konsumentow, a takze dla producentow 1 instytucji, ktérych dziatalnosé jest
skupiona wokot oznaczen geograficznych.

Tabela 2. Najwazniejsze korzysci i koszty zwigzane ze stosowaniem oznaczen geograficznych

Keorizsde Al konsimentov Korzysci dla certyfikowanych producentéow

i gestorow

1.  Wyzsza wartosé dla klienta ze wzgledu na 1. Wyisze ceny produktéw i mozliwosé realizacji wyzszych
unikatowos¢ oferty zyskow

2. Zapewnienie o poziomie jakosci i unikatowych 2. Latwiejszy dostep do rynku i wzrost sprzedazy krajowej i
cechach zagranicznej

3. Poswiadezenie autentycznosci produktu 3. Mozliwoé¢ wyrdznienia si¢ na rynku krajowym i

4. Zmnigjszenie kosztdw poszukiwania informacji migdzynarodowym oraz budowy silnej marki
Latwiejsza do okreslenia odpowiedzialno$é 4. Ochrona lokalnych tradycji i praktyk kulturowych
producenta 5. Zréznicowanie rynku i ochrona przed konkurencjg z

6.  Ochrona uniwersalnych wartodci (spotecznych, kraju i z zagranicy
kulturowych, zwigzanych z tradycjami, 6. Pozytywne lokalne efekty zewngtrzne, w tym wzrost
srodowiskiem itp.) za pomocg mechanizméw zatrudnienia, rozwoj obszardw wiejskich, rozwdj
rynkowych turystyki, wzrost cen gruntow, sprawniejsze zarzadzanic

na szczeblu lokalnym itp.

Straty/koszty dla certyfikowanych producentéw

Straty/ koszty dla konsumentow : "
i gestorow

1.  Wyzsze ceny rynkowe wynikajgce z unikatowosci 1.  Wyzsze koszty produkeji

oferty 2. Mozliwe obnizenie innowacyjnosei przedsigbiorstwa
2.  Mozliwe zmniejszenie innowacyjnosci oferty, 3. Wyzsze wymagania i koszty zarzadzania oraz

ograniczenie wprowadzania usprawnief ze instytucjonalne

wzglgdu na wymog zgodnosci produktu ze 4,  Wysokie koszty ochrony prawnej, jesli ochrona ma

specyfikacja charakter prywatny, a nie publiczny

3. Panstwowe systemy oznaczen geograticznych
zwiekszajace publiczne koszty zarzgdzania, ktore
sg pokrywane z wptywdw podatkowych

4. Ograniczenie konkurencji i zwigkszenie
protekcjonizmu, czego skutki odczuwajg réwniez

konsumenci

Zrédio: Opracowanie wlasne na podstawie (Giovannucci i in. 2009).
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Nie jest to jednak rozwigzanie optymalne w kazdym przypadku, a sukces strategii rozwoju
opartej na oznaczeniach geograficznych jest determinowany wieloma czynnikami o charakterze
zewnetrznym i wewnetrznym. Do warunkéw ramowych jej powodzenia nalezy m.in.: istnienie
rozwinigtej struktury organizacyjnej i instytucjonalnej, ustanowienie sprawiedliwych zasad
uczestnictwa w systemie, wsparcie ze strony silnych partneréw rynkowych, a takze
zapewnienie skutecznej ochrony prawnej. Strategia ta generuje réwniez wysokie koszty,
dlatego przy braku silnych przeslanek jej stosowania rozwdj obszaréw wiejskich wymaga
podjecia innych, prostszych dzialan.

Oznaczenia geograficzne sg chronione na poziomie umdéw wielostronnych, przez
uregulowania porozumienia TRIPS WTO i innych porozumien migdzynarodowych, a takze na
poziomie poszczegdlnych krajow za pomocg réznorodnych przepisow, instrumentow
i procedur tworzacych krajowe systemy ochrony. Do gfownych typéw krajowych systemow
ochrony oznaczen geograficznych zidentyfikowanych w niniejszej pracy nalezg: niezalezny
(sui generis) system specjalnych uregulowan dotyczacych oznaczen geograficznych, system
ochrony oznaczen geograficznych w ramach istniejgcego prawa znakéw towarowych oraz
system mieszany bedacy potaczeniem systemu sui generis oraz systemu opartego na ochronie
znakow towarowych. Odmienne systemy stosowane przez gtownych uczestnikow swiatowego
handlu — Uni¢ Europejska, USA 1 Chiny, réznig si¢ od siebie m.in. poziomem i zakresem
ochrony, a takze sposobami egzekwowania zobowigzan (ex officio lub ex parte). Gtéwne cechy
tych trzech odmiennych systemdow ochrony zaprezentowano w tabeli 3. Znajomo$é tych roznic,
ktére wystepuja miedzy krajowymi systemami, oraz szczegoélowych uregulowan w tym
zakresie ma duze znaczenie dla unijnych eksporterow zamierzajacych wykorzystywac
oznaczenia geograficzne w ekspansji na rynki zagraniczne.

Tabela 3. RézZnice pomiedzy systemami ochrony oznaczen geograficznych w Unii
Europejskiej, Stanach Zjednoczonych Ameryki i Chinach

Cecha systemu Unia Europejska Stany Zjednoczone Chiny

Dualizm: funkcjonuje system
ochrony oznaczen geograficznych
sui generis, aréwnolegle rezim
znakéw towarowych zapewniajacy
ochrong znakom zawierajgcym
nazwy geograficzne

Brak odrgbnych przepisdéw
dotyczacych ochrony
oznaczen geograficznych;
oznaczenia chronione na
mocy regulacji prawnych
zwiazanych z ochrong
znakow towarowych i
przeciwdzialaniem
nieuczeiwe] konkurencii

Odrgbna forma praw
wiasnosci intelektualnej:
system sui generis

Relacja oznaczen
geograficznych do
systemu ochrony
praw wlasnosci
intelektualnej

Egzekwowanie

Ex officio: wladze

Ex parte: ochrona gtéwnie

Ex officio w odniesieniu do

geograficznego i jego
zwigzku z jakoscia,
cechami produktu lub
renomg; musi
poswiadczaé miejsce
pochodzenia

charakterystyczne, materialy,
miejsce pochodzenia itp.

zobowigzan publiczne odpowiedzialne | oparta na prywatnych systemu ochrony sui generis oraz
za ochrong oznaczen dziataniach stowarzyszen ex parte w przypadku rezimu
geograficznych producentdw znakow towarowych

Gléwny cel Identyfikacja i I[dentyfikacja producenta, Rozne w zaleznosci od systemu:

oznaczenia po$wiadezenie moze jednak poswiadczac sui generis — potwierdzenie
pochodzenia jakosé, cechy miejsca pochodzenia i jego

wplywu na produkt; rezim znakdw
towarowych — identyfikacja
producenta, ale rdwniez
poswiadczenie
charakterystycznych cech
produktu
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Zakres

Produkty rolne i $rodki
spozywcze oraz wina i
napoje spirytusowe
zarejestrowane jako:

— chronione nazwy
pochodzenia

— chronione oznaczenia
geograficzne

Wszystkie produkty
(zaréwno rolne, jak i
przemystowe) oraz ustugi

W przypadku systemu sui generis
obejmuje produkty rolne i wyroby
rzemieslnicze (a wige jest szerszy
niz w UE), a nic obejmuje usfug;
w ramach rezimu znakow
towarowych — wszystkie produkty

Prawo do stosowania
0zZnaczenia

Nie ma wiasdciciela
oznaczenia
geograficznego — kazdy
producent dzialajgcy w
ramach danego obszaru
geograficznego,
przypisanego do danego
oznaczenia, moze
wystapi¢ z wnioskiem o
jego stosowanie

Istnigje (zarejestrowany)
wiadciciel znaku
towarowego lub znaku
certyfikacji i administracja
nalezy do posiadaczy praw
do oznaczenia, z
wykluczeniem podmiotdw
niebg¢dacych ich
posiadaczami

Typowe dla danego systemu: suf
generis — brak whasciciela; rezim
znakow towarowych — istnieje
zargjestrowany wiadciciel

Czas trwania i koszt
ochrony

Ochrona nie jest
ograniczona czasowo,
rejestracja nie wymaga
odnawiania; ochrona
bezplatna z wyjatkiem
niewielkiej optaty
rejestracyjnej

Ochrona wymaga
okresowego odnawiania,
przyznawana na okres 10 lat
z mozliwoscig przedluzenia;
relatywnie wysoki koszt
rejestracji i ochrony, oplaty
sg wnoszone za kazde
odnowienie

W przypadku systemu sui generis
ochrona nie jest ograniczona
czasowo; ochrona bezptatna, ale
wystepujg koszty thumaczenia
dokumentdw na jezyk chinski; w
ramach rezimu znakdw
towarowych wystepuja koszty
rejestracji, a ochrona przyznawana
jestna 10 lat z mozliwoscig
przedluzenia

Transferowalnos¢
praw

Oznaczenia geograficzne
nie sg transferowalne

Znaki towarowe sg w pelni
transferowalne

Mieszana, rozna w zaleznoécei od
systemu

Zrédlo: Opracowanie wlasne na podstawie (Addor { Grazioli 2002, Kuznar 2016).

Kontrowersje wokdt oznaczen geograficznych w  migdzynarodowych stosunkach

handlowych wiagzg sie z wystepowaniem zasadniczych roznic intereséw poszczegdlnych
krajow w tym obszarze. Glowna o$ konfliktu wystepuje pomiedzy krajami 1 ugrupowaniami,
ktore domagajg si¢ S$cislejszej ochrony tych oznaczen, powyzej poziomu ochrony
zapewnionego przepisami wielostronnego porozumienia TRIPS, a krajami, ktdre uwazaja
podwyzszong i specyficzng ochrone za zbedna i przeciwstawiajg si¢ zwlaszcza ograniczaniu
stosowania nazw rodzajowych. O$ podziatu przebiega zwykle w tym przypadku pomiedzy
krajami Starego Swiata i Nowego Swiata. Réznice te sa widoczne zaréwno podczas negocjacji
porozumien wielostronnych, jak i w trakcie negocjowania bilateralnych umoéw handlowych,
w ktorych kwestia oznaczen geograficznych jest coraz wazniejszym elementem. Wzrost
znaczenia tego zagadnienia wiaze si¢ z charakterem uregulowan dotyczacych oznaczen
geograficznych, ktore podobnie jak inne standardy mogg stanowié bariere pozataryfowa
w handlu.

Unia Europejska aktywnie zabiega o ochrong¢ oznaczen geograficznych na forum WTO,
jak rowniez przystepujac do Aktu genewskiego porozumienia lizbonskiego oraz negocjujgc
warunki bilateralnych umoéow handlowych nowej generacji. Wsrdd priorytetow unijnych w tym
obszarze znajduja si¢ m.in.: utworzenie wielostronnego systemu rejestracji chronionych
oznaczen geograficznych, rozszerzenie zakresu ochrony przyznanej w ramach porozumienia
TRIPS winom i napojom spirytusowym na inne produkty rolne i wyroby kulturowe, a takze
uniewaznienie znakow towarowych kolidujaeych z unijnymi oznaczeniami geograficznymi na
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rynkach krajow trzecich oraz stopniowe wycofywanie si¢ uzytkownikdéw ze stosowania nazw
rodzajowych wywodzacych sie z unijnych nazw pochodzenia na tych rynkach. Jednoczesnie
negocjatorzy unijni zachowujg pewna elastyczno$¢ w negocjacjach, modyfikujac swoje
postulaty w zaleznosci od rodzaju umowy i partnera handlowego. Gléwnym oponentem Unii
Europejskiej na arenie miedzynarodowej sa Stany Zjednoczone, ktére sprzeciwiaja sie¢
wprowadzeniu $cislejszej ochrony tych oznaczen.

Whioski wynikajgce z czgSci empirycznej badan

Badania witasne dowiodly, ze Unia Europejska stosuje rozbudowany system rejestracji
i ochrony oznaczen geograficznych typu ChNP i ChOG na rynku wewnetrznym, przy czym
wyraznie dominuja wsréd nich oznaczenia pochodzace z krajow tzw. potudniowe] pigtki, czyli
Wilochy, Francja, Hiszpania, Grecja 1 Portugalia. Stosunkowo duzg liczbe zarejestrowanych
oznaczen geograficznych posiadaty ponadto Niemcy i Wielka Brytania. Polska z 32
oznaczeniami geograficznymi produktow rolnych i srodkéw spozywezych (9 typu CHNP 1 23
typu ChOG) znajdowata si¢ w 2018 r. na ésmym miejscu wérod krajow UE-28. Wsrod 32
polskich zarejestrowanych oznaczen geograficznych znajdowalo si¢ 9 oznaczen typu ChNP
(m.in. ,,Oscypek”, ,,Wisnia nadwislanka” i ,,Karp zatorski”) oraz 23 oznaczenia typu ChOG
(m.in. ,Jabtka tackie”, ,,Obwarzanek krakowski”, ,Miod kurpiowski” czy .Rogal
$wietomarcinski™). Na rysunku 3 zaprezentowano kraje Unii Europejskiej pogrupowane
wedtug liczby oznaczen znajdujacych si¢ w rejestrze UE.

Jednocze$nie w systemie unijnym rejestrowane sa rOwniez oznaczenia geograficzne
krajow trzecich, ale ich liczba jest nadal nieznaczna, co stanowi jeden z zarzutéw wobec UE
dotyczacych protekcjonistycznego charakteru unijnych regulacji.

| 2
. 14-40
H +13

W <

Crscled wih mapchart nel &

Rys. 3. Kraje UE-28 wedlug liczby oznaczen geograficznych (GIs) produktow rolnych
i Srodkéw spozywezych zarejestrowanych w systemie UE (stan na 31 grudnia 2018 r.)

Zrodio: Opracowanie wlasne na podstawie danych z bazy DOOR.
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Badania empiryczne wykazaly réwniez, ze chociaz Unia Europejska dazy do przeniesienia
swoich standardéw w zakresie ochrony oznaczen geograficznych na rynki krajow ftrzecich, to
jednak zakres, poziom i sposéb tej ochrony na poszczegélnych rynkach zagranicznych jest
bardzo zréznicowany, uzalezniony od typu stosunkéw handlowych (na bazie KNU czy
o charakterze preferencyjnym) oraz wynikéw negocjacji miedzynarodowych. W szczegolnosci
analiza liczby chronionych oznaczen w umowach o wolnym handlu nowej generacji UE
dowiodla, ze r6zni si¢ ona znaczgco w zaleznosci od danej umowy (od kilkudziesigciu po blisko
tysigc chronionych unijnych oznaczen produktoéw rolnych i srodkéw spozywezych), przy czym
najwieksza liczba oznaczen objetych ochrong dotyczy krajéw powiazanych z Unig umowami
stowarzyszeniowymi, potozonych w do$¢ bliskim jej sgsiedztwie. Stosunkowo nieliczna grupa
oznaczen geograficznych jest chroniona w ramach wszystkich analizowanych uméw. Naleza
do nich zardwno powszechnie znane i posiadajace najwickszg warto§¢ rynkowa oznaczenia,
takie jak m.in. ,,Camembert de Normandie”, ,,Gorgonzola”, ,,Grana Padano”, ,,Prosciutto di
Parma”, ,,Parmigiano Reggiano”, ale rowniez niektdre mniej rozpoznawalne, jak np. ,,Priego
de Cérdoba”, ,,Pruneaux d'Agen” i ,,Masticha Chiou”. Sukcesem strony unijnej jest to, ze we
wszystkich umowach bilateralnych uzyskata ona rozszerzenie zakresu ochrony
przystugujacego na mocy art. 23 TRIPS winom i napojom spirytusowym takze na artykuly
rolne i srodki spozyweze, ale dotyczy to tylko czgsei oznaczen — réznych w réznych umowach.

Tabela 4. Liczba unijnych oznaczen geograficznych produktow rolnych i sSrodkéw

spozywczych chronionych na podstawie uméw nowej generacji i DCFTA, podpisanych lub
wynegocjowanych przez UE (stan na dzien zawarcia umowy)

Liczba unijnych Liczba unijnych

T Rok Rok oznaczen oznaczen

Lp. Partner umowy yp zakonezenia o geograficznych geograficznych win
umowy i podpisania g ; : i
negocjacji produktéow rolnych i i napojow
srodkéw spozywezych spirytusowych
1 | Republika Korei FTA 2009 2010 60 105
2 | Grupa Andyjska FTA 2010 2012 34 &3
3 | Ameryka Srodkowa AA 2010 2012 88 136
4 | Ukraina DCFTA 2012 2014 811 1926
5 | Gruzja DCFTA 2013 2014 805 2255
6 | Moldawia DCFTA 2013 2014 852 2330
7 | RPA? EPA 2014 2016 110 141
8 | Kanada CETA 2014 2016 171

9 | Singapur FTA 2014 2018 78 118
10 | Wietnam FTA 2015 2019 59 110
11 | Japonia EPA 2017 2018 68 145
12 | Meksyk mGAP 2018 - 190 150
13 | Mercosur AAP 2019 - 166 185

& Porozumienie o partnerstwie gospodarczym UE podpisala z calym ugrupowaniem SADC, ale tylko z RPA uzgodniono listg chronionych
oznaczen geograficznych. ® Umowa wstepna (agreement in principle).

Zrédio: Opracowanie wlasne na podstawie opublikowanych tekstow uméw wraz z zalgcznikami.

W tabeli 4 przedstawiono doktadng liczbe oznaczen chronionych na podstawie
poszezegblnych umow nowe] generacji 1 DCFTA Unii Europejskiej. Wyniki te uzyskano na
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podstawie analizy opublikowanych tekstow umow handlowych wraz z zalgcznikami.
Zestawienie to nie obejmuje innych typow umoéw, w tym samodzielnych uméw w sprawie
oznaczen geograficznych ani umow o wolnym handlu, ktére chronig jedynie oznaczenia
geograficzne produktow winiarskich lub napojéw spirytusowych. Analiza obejmuje wytacznie
kompleksowe umowy, ktore zawieraja opublikowane listy chronionych oznaczen
geograficznych.

Umowy te przewiduja roéwniez Scislejsza ochrong wybranych oznaczen geograficznych
win 1 napojow spirytusowych. Podobnie jak w przypadku produktow rolnych i spozywcezych,
najwigcej unijnych oznaczen geograficznych wyrobow alkoholowych jest chronionych
w ramach uméw DCFTA na rynkach Gruzji, Motdawii i Ukrainy.

Wyniki przeprowadzonej w pracy w dalszej kolejnosci analizy danych statystycznych
dotyczacych eksportu produktow rolno-spozywezych wskazujg na niewielki wzrost udziatu
produktéw z oznaczeniami geograficznymi w catkowitym eksporcie artykutow rolno-
spozywczych Unii Europejskiej do krajow trzecich. Wzrastato jednoczesnie znaczenie rynkdw
zagranicznych jako rynkow zbytu produktéw z tymi oznaczeniami. Trzeba tutaj zaznaczy¢, ze
ustalenie doktadnej wartosei eksportu produktéw z oznaczeniami geograficznymi napotyka
powazne ograniczenia, nie ma bowiem ogoélnie dostgpnych aktualnych danych statystycznych
na ten temat. Poniewaz w ramach nomenklatury taryfowej czgs¢ z nich nie ma wiasnych kodéw
HS, sa one czesto yymowane w szerszych kategoriach eksportowych. Glownym Zrodlem
pozyskania danych sg raporty z badan przeprowadzonych przez firm¢ AND-International na
zlecenie Dyrekeji Generalnej ds. Rolnictwa i Rozwoju Obszaréw Wiejskich Komisji
Europejskiej. Pierwszy ukazal si¢ w pazdzierniku 2012 r., a kolejny w 2020 r., ale ze wzgledu
na termin jego opublikowania juz po zakonczeniu wasciwych badan prowadzonych w ramach
przygotowywania monografii, jego wyniki zostaly uwzglednione tylko w podstawowym
zakresie.

Na podstawie danych przedstawionych w raporcie AND-International (Study on Economic
Value...2020) szacuje sig, ze w 2017 r. wartos¢ eksportu produktow z oznaczeniami ChNP i ChOG
stanowita 15,4% wartosci catkowitego eksportu produktéw rolno-spozywezych Unii Europejskiej
do krajéw trzecich. Oznacza to niewielki wzrost w poréwnaniu z poziomem z 2010 r. (o ok. 0,4
p.p.). Wartos¢ tego eksportu wyniosta w 2017 r. 16,95 mld EUR (17,03 mld EUR
z uwzglednieniem eksportu produktow tradycyjnych z oznaczeniem GTS). Przy czym eksport
produktéw z oznaczeniami geograficznymi do krajow trzecich stanowil 22,7% ich catkowitej
sprzedazy przez kraje cztonkowskie Unii Europejskiej, uwzgledniajacej rowniez sprzedaz krajowa
i dostawy wewngtrzunijne. Swiadczy to o dalszym wzroécie udziatu rynkéw pozaunijnych
w sprzedazy produktow z oznaczeniami geograficznymi z 19,5% w 2010 r. Nadal jednak rynki
krajowe byty gldwnymi rynkami zbytu tych produktéw (z udziatem 58% ), a sprzedaz do innych
krajow UE stanowita 19,4% lacznej sprzedazy (tab. 5). Strukture sprzedazy produktow
z oznaczeniami geograficznymi mozna wigc w badanym okresie uzna¢ za wzglednie stabilng.
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Tabela 5. Sprzedaz unijnych produktéw z oznaczeniami geograficznymi bez reeksportu
wedlug rynku przeznaczenia w 2005 r., 2010 r. i 2017 r. (w mIn EUR i w %)

2005 2010 2017

Wyszezegolnienie Wartosdé Udziat Wartosé Udzial Wartosé Udziat
w min EUR % wmin EUR % w mln EUR Y%

Sprzedaz krajowa 30149 62,2 32 662 60,1 43 337 58,0

Sprzedaz na rynek UE

. 10 068 20,8 11103 204 14 473 19.4
(dostawy wewnatrzunijne)
Sprzedaz do krajow trzecich 8 230 17,0 10 381 19.5 16 948 22,7
Sprzedaz catkowita 48 446 160 54 346 100 74 759 100

Zrédlo: Opracowanie wlasne na podstawie (Value of Production... 2012; Study on Economic...2020).

Najwickszy udziat w eksporcie do krajow spoza UE w ramach danej kategorii produktéw
mialy wyroby winiarskie posiadajace oznaczenia geograficzne, duzy udzial stwierdzono
réwniez w odniesieniu do wyrobow spirytusowych. Natomiast relatywnie niewielkie znaczenie
mialy produkty z oznaczeniami geograficznymi w unijnym eksporcie w ramach kategorii
produktow rolnych i sSrodkow spozywezych. Jednoczesnie w przypadku niektorych produktow
tej kategorii, posiadajgcych szeroko rozpoznawalne oznaczenia geograficzne, takich jak sery
,Grana Padano” i ,Parmigiano Reggiano” odnotowywano w ostatnim okresie wysoka
dynamike eksportu do krajéw trzecich.

Celem analizy przeprowadzonej w dalszej czeSci opracowania byto okreslenie relacji
pomiedzy wynikami uzyskiwanymi w eksporcie rolno-spozywczym przez kraje cztonkowskie
Unii Europejskiej a zakresem ochrony wewngtrznej (na rynku unijnym) oraz zewnetrznej (na
rynkach krajow trzecich) unijnych oznaczen geograficznych. Podjeto probe ustalenia, czy
wystepuje zalezno$¢ miedzy udzialem poszczegdlnych krajow cztonkowskich w unijnym
eksporcie produktow rolnych i zywnosciowych a liczbg chronionych oznaczen geograficznych
pochodzacych z tych krajow. W literaturze mozna bowiem spotkaé opinie, ze dgzenie do
ochrony oznaczen na rynkach krajow trzecich na mocy umoéw bilateralnych zawieranych przez
Unie Europejskg wynika raczej z przestanek politycznych lub kulturowych niz ekonomicznych
(Huysmans 2019). Z kolei w innych Zrédtach podkresla si¢, ze oznaczenia geograficzne
utatwiajg dostep do nowych rynkéw eksportowych, a takze pozwalaja na ugruntowanie pozycji
na dotychczasowych rynkach zagranicznych (Strengthening Sustainable... 2018).

Zmierzajgc do weryfikacji przyjetych w pracy hipotez H1 1 H2, przeprowadzono analize
korelacji z wykorzystaniem wspotczynnika korelacji liniowej Pearsona.

W badaniach wyr6zniono nastepujace grupy tych oznaczen: oznaczenia geograficzne
dotyczace wytgcznie produktow rolnych i §rodkéw spozywezych, oznaczenia geograficzne
produktéw winiarskich 1 napojow spirytusowych oraz obie te grupy tacznie. Mimo ze znaki
typu gwarantowana tradycyjna specjalno$é (GTS) nie stanowia oznaczefl geograficznych
w rozumieniu TRIPS, zostaly uwzglednione w badaniach korelacji w celach poréwnawczych,
gdyz w niektérych krajach maja one relatywnie duze znaczenie ekonomiczne. Obliczenia
wymagaly pozyskania danych z trzech rejestrow: DOOR, e-Bacchus i e-Spirit-Drinks (od
2020 r. potaczonych w jedng baze danych — eAmbrosia). Do obliczania korelacji miedzy
udziatem krajoéw cztonkowskich w eksporcie Unii a ich udziatem w liczbie unijnych oznaczen
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geograficznych chronionych na rynku wewnetrznym wykorzystano wspdtezynnik korelacji

liniowe]j Pearsona, a wyniki obliczen przedstawiono w tabeli 6.

Tabela 6. Wartosci wspélczynnika korelacji Pearsona miedzy udzialem krajow
czlonkowskich w eksporcie rolno-spozywezym Unii Europejskiej (z uwzglednieniem
obrotéw wewngtrzunijnych) i udzialem tych krajow w calkowitej liczbie unijnych oznaczen
geograficznych (GIs) chronionych w UE w 2018 r.

Udzial w ogdlnej Udzial w liczbie Gls
liczbie GIs —
; s produkty produkty
Wyszczegélnienie Spozywoze oraz produkty SPOZYWCZE 7 wina i napoje
wina i napoje spozywcze uwzglednieniem spirytusowe
spirytusowe GTS
Kileigl wirlspencie prodiinyg 0,4662* 0,4965%* 0,5022%* 0,4323*
rolno-spozywezych ogélem
Udziat w ell{sporlcic produktow 0,2852 0.3316 0.3366 0,2484
pochodzenia zwierzgcego
Udzial w cll{sporc_le produktéw 0.4243* 0,4586* 0.4648* 0,3895+
pochodzenia roslinnego
Udziat w ekspo;rue? przetwgrzon?’ch 0,5307%% 0,5562% 0,5613%* 0,512+
produktéw spozywezych, w tym:
— udzial w eksporcie wyrobow
winiarskich i napojow 0,806z2%%* 0,7853%%* 0,7852%** 0,7899%**
spirytusowych

Uwaga: wartosci istotne statystycznie zaznaczono pogrubiona czeionka przy: * p<0,03, ** p<0,01, *** p<0.001.

Zrédlo: Obliczenia wlasne.

Uzyskane wyniki wskazujag na istnienie umiarkowanej (przedzial 0,4-0,6) dodatniej
korelacji pomiedzy udzialem w calkowitym eksporcie artykutéw rolno-spozywczych UE
a udzialem w liczbie oznaczen geograficznych zarejestrowanych w systemie unijnym przez
kraje cztonkowskie. Im wyzszy jest udzial w eksporcie, tym wieksza jest na ogot liczba
chronionych oznaczen geograficznych pochodzacych z danego kraju UE. Pewnym
zaskoczeniem jest to, ze wspoélczynnik korelacji osigga relatywnie wyzsze wartosci (sila
zwiazku korelacyjnego jest wyzsza) w przypadku liczby posiadanych oznaczen geograficznych
artykutéw rolnych i $rodkéw spozywezych, a nizsze w przypadku chronionych oznaczen
geograficznych wyrobdéw winiarskich i napojéw spirytusowych. Mozna to jednak préobowaé
wyjasni¢ tym, ze zmienna udzialu w eksporcie odnosi si¢ do eksportu uwzgledniajacego
réwniez dostawy wewngtrzunijne, a w obrotach migdzy krajami UE napoje alkoholowe nie
zajmuja tak wysokiej pozycji w strukturze towarowej jak w handlu z krajami trzecimi. Z kolei
jesli uwzglednimy poszezegblne grupy towarowe produktow rolno-spozywezych, to
najwigksza sita zwigzku korelacyjnego udzialu w eksporcie z udzialem w liczbie unijnych
oznaczen geograficznych wystepuje w przypadku eksportu przetworzonych produktéw
spozywczych (HS 16-14), a najnizsza dotyczy eksportu produktéw pochodzenia zwierzecego
(HS 01-05). Ta ostatnia grupa produktow jest jedyng sposrdd analizowanych kategorii, dla
ktorej korelacja pomigdzy wielko$cia eksportu a udziatem w liczbie unijnych oznaczen nie jest
istotna statystycznie (p>0,05). Bardzo wysoka warto$¢ wspotczynnika korelacji (powyzej r =
0,8) stwierdzono natomiast w przypadku udziatu w eksporcie wyroboéw winiarskich 1 napojéw
spirytusowych wyszczegélnionych jako odrebna subgrupa przetworzonych produktow
spozywczych.
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Wyniki przeprowadzonej analizy stanowia potwierdzenie pierwszej weryfikowanej hipotezy
(H1), mowiacej o tym, ze istnieje dwukierunkowa dodatnia zalezno$¢ miedzy wynikami
w eksporcie produktéw rolno-spozywezych krajéw cztonkowskich Unii Europejskiej
a zakresem ochrony oznaczen geograficznych pochodzacych z tych panstw na rynku
wewnetrznym UE. Trzeba jednak podkresli¢, ze zalezno$¢ ta nie jest zbyt silna. Mozna to
probowaé uzasadni¢ w ten sposob, ze kraje o sektorach rolno-spozywcezych cechujacych sie
wysoka wydajnoscig i konkurencyjnosceig czesto wykorzystuja oznaczenia geograficzne jako
jedno z narzedzi wzmacniania pozycji na rynkach zagranicznych. Jest to jednak uzaleznione od
sposobu budowania przewagi konkurencyjnej, gdyz czgs$¢ krajow (np. Niemcy i Holandia)
stosuje przede wszystkim efektywne, innowacyjne i zaawansowane technologicznie metody
produkeji rolnej, dlatego strategie oparte na marce, tradycjach czy nazwach pochodzenia nie
odgrywajg tam wickszej roli. Mozna tez zaobserwowac, ze niektére kraje o sektorach rolnych
charakteryzujacych sie nizsza wydajno$cig (np. Grecja i Portugalia) intensywnie zabiegaja
o ochrone oznaczen geograficznych i z reguty ja uzyskuja, starajac si¢ w ten sposob zwigkszy¢
swoja konkurencyjno$¢ na rynku unijnym i na rynkach zagranicznych. Taka hipoteze przyjeli
M. Huysmans i J. Swinnen (2019). Badania, ktore przeprowadzili L. Cesaro i in. (2018), zdaja
sie potwierdza¢, ze wiele oznaczen geograficznych pochodzi z regionéw o nizszej
produktywnosci rolnictwa.

W celu doktadniejszego przeanalizowania réznic miedzy krajami UE-28 pod wzgledem tych
samych kryteriéw (zmiennych) ilosciowych, tj. udzialu w catkowitym eksporcie oraz udziatu
w liczbie oznaczen geograficznych chronionych na rynku wewnetrznym UE, przeprowadzono
réwniez analize skupien za pomocg metody aglomeracyjnej (grupowania drzewkowego) przy
zastosowaniu grupowania metodg Warda. Pozwolita ona na wyodrebnienie w ramach UE
segmentow krajéw podobnych do siebie pod wzgledem tych dwoch kryteriow
(homogeniczno$¢ wewnetrzna), a jednocze$nie rdézniacych sie od pozostatych
(heterogenicznos$¢ pomiedzy segmentami). Zidentyfikowane grupy krajow wraz z opisem
statystycznym zaprezentowano w tabeli 7.

Liczebnos$é w poszezegblnych segmentach jest zréznicowana. Najliczniejszy jest segment
1., do ktorego nalezy 18 krajéw o stosunkowo najnizszym udziale w unijnym eksporcie rolno-
spozywcezym oraz posiadajacych stosunkowo najmniej oznaczen geograficznych chronionych
w systemie UE. Pozostale grupy charakteryzujg sie malg liczebnoécig, przy czym segment 6.
stanowi jednoelementowa grupe, w ktorej znajduje sie Hiszpania. Analiza potwierdzila
wczesniejsze spostrzezenia, ze Grecja i Portugalia sg zblizone do siebie pod wzgledem
analizowanych zmiennych — utworzyty one osobny segment, podobnie Holandia i Niemcy.
Polska znalazta si¢ w segmencie 2. wraz z Belgig i Wielka Brytania, ale ze wzgledu na silng
pozycje Zjednoczonego Krélestwa segment cechuje si¢ dos¢ wysoka zmiennoscia.
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Tabela 7. Segmenty krajow UE-28 wedlug udzialu w eksporcie rolno-spozywezym Unii
Europejskiej (z uwzglednieniem obrotéw wewnatrzunijnych) oraz udzialu w calkowitej
liczbie unijnych oznaczen geograficznych chronionych w UE w 2018 r. wraz z wybranymi
statystykami opisowymi zmiennych wykorzystanych do segmentacji

Statystyki opisowe

Segmenty Kraje )
$rednia maks. min. edehylenie
standardowe
Udzial procentowy w eksporcie UE (intra-EU i extra-EU)
Austria, Bulgaria, Chorwacja,
Cypr, Czechy, Dania, Estonia,
Segment 1 Finlandia, Irlandia, Litwa,
Luksemburg, F.otwa, Malta, 1,03 343 0.5 025
Rumunia, Stowacja, Stowenia,
Szwecja, Wegry
Segment 2 Belgia, Polska, Wielka Brytania 6,18 7,69 5,19 1,33
Segment 3 Francja, Wiochy 9,97 11,91 8,03 2,74
Segment 4 Grecja, Portugalia 1,33 1,49 1,17 0,23
Segment 5 Holandia, Niemcy 15,601 16,85 14,37 1,75
Segment 6 Hiszpania 9,14 9,14 19,14 0,00

Udzial procentowy w liczbie unijnych oznaczen geograficznych typu ChNP i ChOG chronionych w UE

Austria, Bulgaria, Chorwacja,
Cypr, Czechy, Dania, Estonia,
Finlandia, Irlandia, Litwa,

2

Segment | Luksemburg, Lotwa, Malta, 0,83 wld 03 013

Rumunia, Stowacja, Stowenia,

Szwecja, Wegry
Segment 2 Belgia, Polska, Wielka Brytania 1,51 2,30 1,03 0.69
Segment 3 Francja, Wlochy 24,70 26,57 22.84 2.64
Segment 4 Grecja, Portugalia 7.13 8.37 5,88 1.76
Segment 5 Holandia, Niemcy 3,10 523 0,96 3,01
Segment 6 Hiszpania 10,67 10.67 10.67 0,00

Zrédlo: Obliczenia wlasne.

Rejestracja oznaczenia geograficznego w systemie Unii Europejskiej nie jest rownoznaczna
z zapewnieniem jego ochrony na rynkach krajéw trzecich. Dlatego w nastepnej kolejnosci zbadano
réwniez, czy istnieje zalezno$¢ miedzy wynikami w eksporcie produktow rolno-spozywezych
krajow cztonkowskich Unii Europejskiej do panstw trzecich a zakresem ochrony ich oznaczen
geograficznych na rynkach zagranicznych. W tym celu obliczono warto$¢ wspdlczynnika
korelacji Pearsona pomiedzy dwiema zmiennymi: udziatem krajow cztonkowskich w eksporcie
produktow rolno-spozywezych UE do krajow trzecich 1 udziatem tych krajow w catkowitej liczbie
unijnych oznaczen geograficznych chronionych w stosunkach Unii z krajami trzecimi, na
podstawie umoéw handlowych nowej generacji i DCFTA. Liste partnerow tych umow
przedstawiono w tabeli 3. Objeta ona 13 uméw handlowych UE zawartych lub uzgodnionych z:
Republika Korei, z Grupa Andyjska, z Ameryka Srodkows, Ukraing, Gruzja, Motdawig, SADC
(tylko RPA), Kanadg (CETA), Singapurem, Wietnamem, Japonig, Meksykiem (umowa wstepna)
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i Mercosurem (umowa wstepna). Tak jak wezeéniej zaznaczono, analiza nie obejmuje wszystkich
uméw zawartych przez UE, a wylgeznie kompleksowe umowy, ktore zawierajg opublikowane listy
chronionych oznaczen geograficznych. Do ustalenia liczby chronionych unijnych oznaczen
geograficznych z podziatem na poszczegdlne kraje cztonkowskie wykorzystano listy tych oznaczen
objetych ochrong na mocy poszczegdlnych uméw zamieszezone w zalgcznikach do uméw.
Tabela 8. Wartosci wspolczynnika korelacji Pearsona miedzy udzialem krajow
czlonkowskich w eksporcie rolno-spozywezym Unii Europejskiej do krajow trzecich a ich

udzialem w liczbie unijnych oznaczen geograficznych (GIs) chronionych na rynkach
zagranicznych na podstawie umo6w nowej generacji i DCFTA w 2018 r.

Udzial w ogdlnej liczbie Udzial w liczbie Gls
WyszezegblInieni Gls:-produley P .
yszezegointente SpoZywcze oraz wina pru-dukty Winalnapele
i napoje spirytusowe spozywcze spirytusowe
Udziat w R?kSpOl.’ClC do E(I‘ﬂ_]()w trzecich produktéw 0,6485%%* 0,6208%** 0,6417%
rolno-spozyweczych ogélem
Udzial w e%(Spor‘cle do krajow trzecich produktow 0,3880* 0,4232% 0.3629
pochodzenia zwierzgcego
Udzial w ei.{spm:c.lc do krajow trzecich produktow 0,6004* 0,6000%+* 0,5830%*
pochodzenia roslinnego
Udzial w eksporcie do ]crgow tr.zecmh v . 07058 0,6474%+* 0,7100%#*
przetworzonych produktéw spozywczych, w tym:
— wina i napoje spirytusowe 0,7834%%* 0,6726%%* 0,8068%**

Uwaga; Liczba oznaczen geograficznych uwzglednia oznaczenia geograficzne produktéw rolnych i srodkow spozywezych oraz wyrobow
winiarskich i napojéw spirytusowych chronionych w ramach analizowanych uméw nowej generacji i DCEFTA UE. Wartosci istotne
statystycznie zaznaczono pogrubiona czcionka przy: * p<0,05, ** p<0,01, ¥* p<0,001.

Zrédio: Obliczenia wlasne na podstawie danych pochodzgcych z baz: WITS, DOOR,
e-Bacchus i e-Spirit-Drinks.

Szczegdtowe wyniki obliczen korelacji pomiedzy udziatem w eksporcie rolno-spozywezym
Unii Europejskiej do krajéw trzecich a udziatem w liczbie unijnych oznaczen geograficznych
chronionych na rynkach zagranicznych na podstawie umdéw nowej generacji 1 DCFTA UE
z krajami trzecimi zaprezentowano w tabeli 8.

Uzyskane rezultaty wskazuja na wystepowanie wysokiej dodatniej korelacji, z przedziatu
0,6-0,8, pomiedzy udziatem krajéw czlonkowskich w eksporcie rolno-spozywczym Unii
Europejskiej do krajow trzecich a liczbg oznaczen geograficznych chronionych na podstawie
umow handlowych UE. Biorac pod uwage eksport produktéw rolno-spozywezych ogotem,
silniejsza korelacja udzialu w eksporcie wystepuje z liczbg oznaczen geograficznych
produktow spozywczych uwzgledniajgcg wyroby winiarskie 1 napoje spirytusowe, a nieco
stabsza w przypadku samych produktow zywno$ciowych, z wylgczeniem alkoholi. We
wszystkich przypadkach zalezno$¢ ta jest statystycznie istotna. Natomiast rozpatrujac
poszczegblne grupy eksportowanych towaréw, najsilniejszy zwiazek korelacyjny z liczba
oznaczen geograficznych zaobserwowano w przypadku eksportu przetworzonych produktow
spozywczych, a zwlaszeza podgrupy win i napojéw spirytusowych. Bardzo wysoka korelacje
(powyzej r = 0,8) zaobserwowano pomiedzy udzialem w zewngtrznym eksporcie wyrobow
winiarskich 1 napojow spirytusowych a liczbg oznaczen geograficznych odnoszacych sig do
napojoéw alkoholowych chronionych w analizowanych umowach.
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Na tej podstawie tych wynikow mozliwe byto potwierdzenie drugiej weryfikowane] w pracy
hipotezy (H2) modwiagce] o istnieniu dodatniego zwigzku miedzy wynikami w eksporcie
produktoéw rolno-spozywezych krajow czlonkowskich Unii Europejskiej do panstw trzecich
a zakresem ochrony ich oznaczen geograficznych na rynkach zagranicznych zapewnionej na
mocy bilateralnych uméw o wolnym handlu nowej generacji i DCFTA . Wyniki te potwierdzajg
przypuszezenie, ze najwigksi eksporterzy produktéw rolno-spozywezych do krajow trzecich,
posiadajacy mocna pozycje konkurencyjng w eksporcie UE, uzyskuja z reguly szerszg ochrone
swoich oznaczen w ramach umow o wolnym handlu nowej generacji i DCFTA. Na szeroki
zakres ochrony mogg liczy¢ zwlaszcza znaczacy eksporterzy win i napojéw spirytusowych.

Uzyskane rezultaty badan na ogol nie zaskakujg, zastanawiajace jest jednak, dlaczego
wartos$¢ wspotezynnika korelacji jest dla tej pary zmiennych wyzsza niz w przypadku korelacji
miedzy udzialem w eksporcie a poziomem ochrony oznaczeni geograficznych na rynku
unijnym. Mozna to probowac uzasadni¢ w ten sposéb, ze podmiotom unijnym latwiej jest
uzyska¢ ochrone na rynku UE 1 jest ona powszechniejsza, dlatego wsréd aktywnych
uczestnikéw systemu UE sg zaréwno kraje o bardziej konkurencyjnych i cechujacych si¢
wysokg wydajnoscig, jak 1 mniej] nowoczesnych, mato efektywnych sektorach rolno-
spozywczych. Natomiast aby uzyskaé¢ wysoka ochrong w stosunkach zewnetrznych, ktora jest
bardziej selektywna, niezbedne jest wigcksze zaangazowanie (na szczeblu przedsigbiorstw,
sektoréw, rzadéw, Komisji Europejskiej itp.) i przekonanie o celowosci tych zabiegow
zwigzane z posiadaniem rozpoznawalnych za granica oznaczen geograficznych. To z reguly
cechuje kraje o silnej pozycji konkurencyjnej w eksporcie do krajow trzecich, ktére dysponuja
oznaczeniami geograficznymi o duzej wartosci. Ponadto w strukturze eksportu do krajéw spoza
UE bardzo wysoki udzial majg wina 1 napoje spirytusowe, a te czgsto posiadajg uznane i
rozpoznawalne na catym §wiecie nazwy pochodzenia geograficznego.

Grupowanie przeprowadzone metoda aglomeracyjng (grupowania drzewkowego)
z zastosowaniem drugie] pary zmiennych: udzialy krajow czlonkowskich w eksporcie
produktdéw rolno-spozywezych Unii Europejskiej do krajow trzecich i udzialy tych krajow w
calkowitej liczbie unijnych oznaczen geograficznych chronionych w stosunkach Unii z krajami
trzecimi, na podstawie uméw handlowych nowej generacji i DCFTA wylonilo podobne
segmenty krajow jak w przypadku pierwszej pary badanych zmiennych (tab. 9), mozna jednak
zaobserwowal pewne roznice. Podobnie jak poprzednio najliczniejszy jest segment 1.,
skupiajacy kraje o niskim udziale w unijnym eksporcie do krajow trzecich oraz majace
stosunkowo najmniej oznaczen geograficznych chronionych na rynkach zagranicznych.
Segment ten nie obejmuje jednak Danii, ktora zostata zaliczona do osobnego segmentu wraz
z Belgia, Polska i Wielka Brytanig. Tym samym segment 2., grupujacy kraje o stosunkowo
wysokim udziale w eksporcie, a jednoczednie relatywnie niskiej liczbie chronionych oznaczen
geograficznych, do ktorego zalicza si¢ Polska, stat sie¢ liczniejszy. Jednoczesnie cechuje si¢ on
nizszymi warto$ciami $rednimi obu zmiennych w poréwnaniu z uzyskanymi w procesie
segmentacji z wykorzystaniem pierwszej pary zmiennych. Podobnej obserwacji dokonano
w przypadku segmentu 5., w sklad ktérego wchodza Niemcey i Holandia. Z kolei segment 3.,
sktadajgcy sie z Francji 1 Wloch, charakteryzuje sie¢ wyzszymi wartosciami Srednimi obu
zmiennych. Wyzsze wartosci srednie dotycza réwniez segmentu 4., w sklad ktérego wehodza
Grecja 1 Portugalia, chociaz tutaj roznice sg niewielkie, oraz segmentu 5., sktadajgcego si¢
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jedynie z Hiszpanii. Potwierdza to wczesniejsze spostrzezenia, ze kraje potudniowej piatki
aktywnie dziatajg w zakresie sprzedazy i zapewnienia ochrony produktéw z oznaczeniami
geograficznymi, przy czym pozytywne efekty tych dziatan na tle pozostalych krajow UE sa
jeszcze wyrazniej widoczne na rynkach krajow trzecich.
Tabela 9. Segmenty krajow UE-28 wedlug udzialu w unijnym eksporcie produktow rolno-
spozywczych do krajéw trzecich i udzialu w liczbie unijnych oznaczef geograficznych

chronionych na mocy uméw nowej generacji i DCFTA wraz z wybranymi statystykami
opisowymi zmiennych wykorzystanych do segmentacji

Statystyki opisowe

Segmenty Kraje 5 ; , Odchylenie
Srednia maks. min.
standardowe

Udzial w eksporcie UE do krajow trzecich (w %)

Austria, Bulgaria, Chorwacja,
Cypr, Czechy, Estonia, Finlandia,
Irlandia, Litwa, Luksemburg, 0.8 2,56 0,04 0,75
FLotwa, Malta, Rumunia, Stowacja,
Stowenia, Szwecja, Wegry

Belgia, Dania, Polska, Wielka

Segment 1

Segment 2 B 513 7.53 3.81 1,64
Segment 3 Francja, Wiochy 13,6 16,7 10,5 4.4
Segment 4 Grecja, Portugalia 1,35 1,59 1,1 0.34
Segment 5 Holandia, Niemey 13.3 14,8 11,9 2.1
Segment 6 Hiszpania 9.23 9,23 9,23 0,00

Udzial w liczbie chronionych oznaczen geograficznych typu ChINP i ChOG w analizowanych umowach
bilateralnych UE (w %)

Austria, Butgaria, Chorwacja,
Cypr, Czechy, Estonia, Finlandia,
Segment 1 Irlandia, Litwa, Luksemburg, 0,86 2.85 0,03 0,88
Lotwa, Malta, Rumunia, Stowacja,
Stowenia, Szwecja, Wegry

Belgia, Dania, Polska, Wielka

Segment 2 Birytai 0,93 2,26 0.18 0,93
Segment 3 Francja, Wlochy 25,07 26,40 23,75 1,88
Segment 4 Grecja, Portugalia 7,48 7,66 7,30 0,25
Segment 5 Holandia, Niemcy 2,36 4,09 0,62 2,46
Segment 6 Hiszpania 11,73 11,75 11,75 0,00

Zrédio: Obliczenia wlasne.

Badania korelacji wykazaly réwniez w tym przypadku wystgpowanie przypadkow
szezegolnych, ktore zasadniczo mozna zaliczy¢ do dwéch grup krajoéw: takie, ktore posiadaja
relatywnie mato oznaczen geograficznych w stosunku do ich udzialow w eksporcie (glownie
Holandia i Niemcy), oraz takie, ktore posiadajg relatywnie duza liczbe chronionych oznaczen
geograficznych w stosunku do ich udziatéw w eksporcie (tj. Grecja i Portugalia). W pierwszym
przypadku prébowano to tlumaczy¢é wysoka efektywnoscig sektora rolnictwa Niemiec
i Holandii, opartego na innowacyjnych i zaawansowanych technologicznie metodach produkc;ji
rolnej, co zmniegjsza znaczenie produktow tradycyjnej gospodarki rolnej 1 jej wyrobow
w eksporcie na rynki krajow trzecich. W drugim przypadku moze sie to wigzac¢ z wptywem
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czynnikéw politycznych (lobbing silnych grup intereséw) w Grecji 1 Portugalii, a takze
z wystepowaniem efektu rozprzestrzeniania sie (spillover), zwigzanego z efektami uczenia sie.
Przypuszczenia te beda jednak wymagaty zweryfikowania w trakcie dalszych badan.

Polska nalezy do krajow, ktére maja relatywnie mato oznaczen geograficznych w stosunku
do ich udziatow w eksporcie, mimo ze pod wzgledem ogdlnej liczby ich rejestracji w systemie
unijnym zajmowata stosunkowo wysokie, 6sme miejsce. Jednak w relacjach z krajami trzecimi
polskie oznaczenia geograficzne sg stabiej chronione w pordwnaniu z oznaczeniami wielu
krajow cztonkowskich UE. Problematyczne dla Polski zapisy znalazty si¢ np. w umowie CETA,
w ramach ktorej nie objeto ochrong zadnego polskiego oznaczenia produktow rolnych
i srodkow spozywcezych, a dodatkowa komplikacjg jest fakt, ze umowa ta nie przewiduje
mozliwosci dodania w przysztosci do listy chronionych oznaczen tych nazw pochodzenia, ktére
w dniu podpisywania umowy mialy status zarejestrowanych w systemie Unii Europejskie;j.
Wskazuje to na potrzebe wigkszego zwracania uwagi na interesy Polski w tym obszarze przy
negocjowaniu kolejnych uméw handlowych przez Unie Europejska.

W sktad empirycznej czesci pracy wchodzily réwniez bezpo$rednie badania wiasne
przeprowadzone z wykorzystaniem wywiadéw indywidualnych typu PAPI z reprezentantami
polskich grupy producenckich, ktérych dziatalno$¢ koncentruje si¢ na produktach
z oznaczeniami geograficznymi typu ChNP i ChOG. Gléwnym celem tych badan byto
zidentyfikowanie szans i barier rozwoju polskiego eksportu produktéw rolno-spozywezych
posiadajacych oznaczenia geograficzne.

Badania przeprowadzono na terenie Polski w grupach producentéow, ktore wnioskowaly
o rejestracje oznaczenia geograficznego typu chroniona nazwa pochodzenia oraz chronione
oznaczenie geograficzne 1 ktore uzyskaty wpis do unijnego rejestru chronionych oznaczen
geograficznych do 31 grudnia 2018 r. Badania objelty 9 organizacji producenckich
wnioskujgcych o rejestracje oznaczenia typu chroniona nazwa pochodzenia oraz 23 grupy
producenckie, ktére uzyskaly rejestracje chronionego oznaczenia geograficznego, a takze
organizacje, ktorych dziatalno$¢ jest zwiazana z dwoma zarejestrowanymi polskimi
oznaczeniami  geograficznymi  napojow  spirytusowych. Wywiady przeprowadzono
z przedstawicielami 31 grup producentéw, co stanowilo 91,2% populacji generalne;j.

Struktura towarowa produkcji badanych organizacji producentow odzwierciedla strukture
polskich oznaczen geograficznych wedlug kategorii produktéw — najliczniejsza grupa (31%)
zajmuje sie uprawg owocoéw lub warzyw, a druga w kolejnosci (18%) produkcjg wyrobow
piekarskich i ciastkarskich. Jednakowy udzial w grupie badanych, w wysokosci 15%, maja
producenci seréw oraz migsa i przetworow migsnych. Wsréd respondentéw znalezli sie
rowniez wytworcy innych produktéw pochodzenia zwierzecego — miodow, wddek oraz karpia
zatorskiego.

Wyniki badan wskazujg na weiaz bardzo niski poziom umiedzynarodowienia dziatalnosci
badanych podmiotéw. Zdecydowana wigkszos¢, bo az 82,2% badanych firm sprzedaje swoje
produkty wylgcznie na rynku polskim. Jedynie 19,8% grup producentéw eksportuje swoje
produkty na rynki zagraniczne, gtownie do krajéow Unii Europejskiej. Na tle pozostatych firm
wyrdzniajg sie przedsiebiorstwa produkujace wyroby alkoholowe (wodki, woédki smakowe),
ktore eksportuja swoje produkty na wiele rynkéw, zaréwno europejskich, jak 1 bardzo
odlegltych (np. rynki azjatyckie, Australia, Ameryka Potudniowa) oraz producenci jagnigciny
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podhalanskiej, w przypadku ktérej wplywy z eksportu stanowig ok. 90% catkowitych
przychoddw ze sprzedazy.

Odnoszac sie do wynikéw wskazujacych na niskie na ogét zaangazowanie w dziatalnos$¢ na
rynkach zagranicznych, mozna stwierdzié, ze nie jest ono wylacznie polska specyfikg, gdyz
dane statystyczne dotyczace sprzedazy produktow z unijnymi oznaczeniami geograficznymi
$wiadcza o tym, iz rynki krajowe sa gtdwnymi rynkami zbytu tych produktéw. Jednak wobec
rosnacego znaczenia rynkOw zagranicznych w sprzedazy tych produktéw moze niepokoié fakt,
ze wielu polskich producentéw nie wyraza zainteresowania eksportem lub uznaje bariery
wystepujace w eksporcie za zbyt ucigzliwe 1 zniechecajace do podjecia dzialan zwigzanych
z internacjonalizacja.

Badania umozliwity zidentyfikowanie gtéwnych przeszkod utrudniajacych rozwdj eksportu
produktow z oznaczeniami geograficznymi, wsréd ktérych najczescie] wskazywang przez
respondentéw barierg jest brak promocji lub niedostateczna promocja tych oznaczen na rynkach
zagranicznych. Zdaniem respondentow instytucje do tego powotane nie w petni wywiazujg sie
z obowigzkdéw zwiazanych z promowaniem polskich oznaczen poza granicami Polski. Na te
przeszkode wskazato prawie 65% respondentow. Do innych probleméw wskazywanych czgsto
przez respondentow nalezaly: zbyt mate zdolnosci produkcyjne lub przetwoércze, ktore nie
pozwalajg sprosta¢ zamowieniom zagranicznym, oraz naruszanie praw wlasnosci intelektualnej,
podrabianie produktéw (w obu przypadkach ok. 55% wskazan). Pozostale bariery byly rowniez
stosunkowo czesto wskazywane przez respondentéw, co swiadczy o tym, ze firmy stosujgce
oznaczenia geograficzne natrafiajg na réznego rodzaju przeszkody w dostepie do rynkéw
zagranicznych, wynikajgce zaréwno z uwarunkowan otoczenia rynkowego, jak 1 ograniczen
wewnetrznych w tych firmach.

Jednoczesnie respondenci sg §wiadomi korzysci mozliwych do uzyskania w zwiazku ze
stosowaniem oznaczen geograficznych typu ChNP lub ChOG. Do wskazywanych przez
respondentow korzysci zwigzanych z oznaczeniami geograficznymi nalezaty przede wszystkim
uzyskiwanie nieco wyzszych cen w pordwnaniu z podobnymi produktami nieposiadajacymi
oznaczef pochodzenia geograficznego (prawie 55% wskazan) oraz mozliwos$¢ wykorzystania
atutu wynikajacego z posiadanych oznaczen geograficznych w dzialaniach marketingowych
przedsiebiorstw (51,6% wskazan). Jako najpowazniejsze problemy w rozwijaniu dzialalnosci
(zar6wno krajowej, jak i zagranicznej) opartej na oznaczeniach geograficznych respondenci
wskazywali problem naruszania praw wilasnosci intelektualnej, wysoka sile przetargows
posrednikow, ktdrzy narzucaja swoje warunki cenowe oraz stabg znajomos$¢ oznaczen
geograficznych przez konsumentow.

Mimo zaobserwowanych utrudnien, wigkszo$¢ respondentéw odnotowata w ostatnich
dwoch latach wzrost sprzedazy produktéw z oznaczeniami geograficznymi, zaréwno na rynku
krajowym, jak réwniez (w przypadku eksporter6w) na rynkach zagranicznych.

Wkiad w rozwoj dyscypliny

Biorac pod uwage otrzymane wyniki, mozna stwierdzi¢, ze monografia powinna stanowi¢
istotny wkilad w dotychczasowy stan wiedzy na temat oznaczen geograficznych produktow
rolno-spozywezych w ich wymiarze miedzynarodowym. W literaturze polskiej trudno znalez¢
pozycje, ktéra w kompleksowy sposéb przedstawialaby aspekty handlowe stosowania
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oznaczen geograficznych, wskazujac na znaczenie ich stosowania oznaczen geograficznych dla
rozwoju handlu produktami rolno-spozywezymi Unii Europejskiej. Nowe ujecie problemu
polega na uwzglednieniu dualnej natury oznaczen geograficznych i rozpatrywaniu ich zarowno
w kategoriach szans dla rozwoju eksportu produktéw rolno-spozywezych, jak réwniez barier
wynikajacych z tego, ze w pewnych warunkach regulacje dotyczgce oznaczen geograficznych
moga stanowi¢ narzedzie protekcjonizmu pozataryfowego,

W monografii podjeto probe dogiebnej oceny zakresu i poziomu ochrony zakresu ochrony
oznaczen geograficznych zapewnionego na mocy umoéw o wolnym handlu nowej generacji
i DCFTA, ktorych strong jest Unia Europejska, na podstawie wnikliwych studiow
literaturowych, a takze badania poszczegdlnych przepisow i list oznaczen zawartych
w aneksach do tych umdéw. Nowatorski charakter ma réwniez analiza powiazan pomiedzy
udziatem krajéw cztonkowskich w eksporcie rolno-spozywezym a zakresem ochrony oznaczen
geograficznych pochodzacych z tych krajoéw. Pordwnujac wyniki badan z dotychczasowymi,
mozna zauwazy¢ pewng zbieznos¢ ze spostrzezeniami T. Joslinga (2009 a,b), A. Matthewsa
(2015) i M. Huysmansa (2019), mimo zastosowania innej metodologii badaf. Ponadto
w opracowaniu pojawit si¢ réwniez temat polskich oznaczen geograficznych, wlasciwie
nieobecny w literaturze zagranicznej, ktory wymaga dalszych poglebionych badan. Wywiady
kwestionariuszowe przeprowadzone z przedstawicielami polskich grup producenckich, ktérych
dzialalno$¢ koncentruje sie na produktach z oznaczeniami geograficznymi stanowig wedhug
wiedzy autorki jedna z pierwszych prob zbadania opinii producentéw na temat korzysci 1
ograniczen stosowania oznaczen geograficznych w dzialalnosci krajowej 1 zagranicznej.
Monografia zawiera zatem nowe tresci i wyniki badan, ktére stanowia autorski wklad
w dyscypling ekonomia i finanse.

Zaprezentowany w tej monografii problem badawczy ma istotne znaczenie aplikacyjne.
Kwestia ta jest coraz czesciej przedmiotem negocjacji umow handlowych, dlatego wiedza na
ten temat moze by¢ wazna dla ksztaltowania polityki handlowej w tym =zakresie, a
w szczegdlnosci ustalania priorytetow negocjacyjnych Unii Europejskie] w zwigzku z
negocjacjami kolejnych umdw.

Mimo ze Unia ma wylgczne kompetencje w obszarze spraw handlowych, jednak unijne
stanowisko negocjacyjne jest wypracowywane z uwzglednieniem stanowisk panstw
cztonkowskich, w tym Polski. Wyniki badan wskazujg na istnienie wyraznej dysproporcji
pomiedzy stosunkowo mocng pozycja Polski w eksporcie produktow rolno-spozywczych
i relatywnie duzg liczbg polskich oznaczen chronionych wewnatrz Unii Europejskiej a ich staba,
a w niektorych przypadkach wrecz nieistniejaca ochrong na rynkach krajow trzecich. W tej
sytuacji wskazana jest dalsza intensyfikacja dziatan prawnych i marketingowych zwiazanych
z eksportem tych produktow. Wydaje sie, ze strona polska powinna bardziej zabiega¢ o to, aby
interesy Polski w tym obszarze byly uwzglednione w negocjacjach prowadzonych przez
Komisje FEuropejska, w szczegblnosei nalezy dazy¢ do tego, aby polskie oznaczenia
geograficzne byly umieszczane na listach oznaczen chronionych w ramach zawieranych uméw
handlowych. Obecnos$¢ chronionych oznaczen geograficznych na rynkach zagranicznych,
bedacych swojego rodzaju wizytowka krajowego sektora rolno-spozywezego, ma wspolczesnie
istotny wymiar marketingowy i wywotuje efekty synergiczne, co mogloby w przysziosci
utatwia¢ budowanie silniejszej pozycji rynkowej polskich artykuléw zywnosciowych na rynku
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miedzynarodowym, przynoszac — oprocz biezacych wplywdéw — réwniez znaczace korzysci
wizerunkowe dla Polski.

Z kolei upowszechnienie wynikéw badan wsrdéd podmiotoéw gospodarczych pozwoli
zwigkszyé §wiadomosé producentéw produktéw rolno-spozywezych w zakresie kluczowych
korzy$ei 1 ograniczen zwigzanych 2z wykorzystaniem tych oznaczen w procesie
internacjonalizacji oraz umozliwi im lepsze poznanie zasadniczych réznic pomiedzy systemami
ochrony oznaczen geograficznych na swiecie. Wiedza ta ulatwia eksporterom podejmowanie
decyzji koniecznych do zapewnienia whasciwej ochrony i promocji oznaczen geograficznych,
co pozwoli na uzyskiwanie wickszych korzysci zwigzanych z ich wykorzystaniem w procesie
ekspansji na rynki zagraniczne.

W trakcie realizacji badan napotkano pewne ograniczenia. W zakresie danych wtornych
problemem byt przede wszystkim wspomniany wczesniej brak aktualnych danych na temat
calkowitego handlu produktami rolno-spozywczymi z oznaczeniami geograficznymi Unii
Europejskiej. Z kolei w badaniach pierwotnych natrafiono na przeszkody zwiazane z brakiem
aktualnych danych teleadresowych dotyczacych grup producenckich i ich uczestnikow, a takze
z przypadkami ograniczen w kontaktach wynikajacych z niewielkiego do$wiadczenia ze
wzgledu na krétki okres dziatalnosei lub z braku gotowosci do udzielania odpowiedzi.

Rozpoznane ograniczenia badawcze wskazujg jednocze$nie mozliwe kierunki dalszych
badan w tym obszarze. Moga one dotyczy¢ dalszej szczegétowej analizy danych statystycznych
zwigzanych z handlem zagranicznym produktami z oznaczeniami geograficznymi w ich
réznych przekrojach, zwlaszcza po opublikowaniu przez Komisje Furopejska nowych danych
na ten temat na poczatku 2020 r. Ponadto celowe wydaje sie podjecie badan na temat czynnikow
wpltywajacych na stopiefi ochrony oznaczen geograficznych przez poszczegdlne kraje
czlonkowskie UE, zar6wno na rynku wewnetrznym, jak 1 na rynkach pozaunijnych. Z kolei
przeprowadzone badania pierwotne dotyczace szans i barier rozwoju dzialalnosci zagranicznej
polskich podmiotéw stosujacych oznaczenia geograficzne zywnosci 1 napojéw miaty jedynie
wstepny, eksploracyjny charakter, w zwigzku z czym w przysztosci nalezatoby zaplanowac
bardziej szczegétowe badania bezposrednie, ktore zostalyby przeprowadzone na wigkszej
probie certyfikowanych producentow.

Spis literatury wykorzystanej w punkcie 4b)

Addor F., Grazioli A. (2002), Geographical Indications Beyond Wines and Spirits: A Roadmap
for a Better Protection for Geographical Indications in the WTO/TRIPS Agreement, “The
Journal of World Intellectual Property”, 5(6).

Apanowicz J. (2005), Metodologiczne uwarunkowania pracy naukowej, Difin, Warszawa .

Banaszyk P., Mruk H., Paradysz J. (2008), Wybrane metody rozwigzywania problemow
naukowych (w:) Podstawy metodologiczne prac doktorskich w naukach ekonomicznych,
red. M. Stawinska, H. Witczak, Polskie Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa.

Belletti G., Brazzini A., Marescotti A. (2014), To Use or Not to Use Protected Geographical
Indications? An Analysis of Firms' Strategic Behavior in Tuscany, The 3rd AIEAA
Conference “Feeding the Planet and Greening Agriculture: Challenges and opportunities
for the bio-economy”, Alghero, 25-27 June, 2014.

31

/.

s

=



Belletti G., Marescotti A., Brazzini A. (2017), Old World Case Study: The Role of Protected
Geographical Indications to Foster Rural Development Dynamics: The Case of Sorana
Bean PGI (w:) The Importance of Place: Geographical Indications as a Tool for Local and
Regional Development, red. W. Van Caenegem, J. Cleary, Springer, Cham, Switzerland,
https://doi.org./10.1007/978-3-319-53073-4.

Belletti G., Marescotti A., Touzard J.M. (2015), Geographical Indications, Public Goods, and

Sustainable Development: The Roles of Actors’ Strategies and Public Policies, ,,World
Development”, 98, http://dx.doi.org/10.1016/j.worlddov.2015.05.004.

Bowen 8. (2010), Embedding Local Places in Global Spaces: Geographical Indications as a
Territorial Development Strategy, ,.Rural Sociology”, 75(2),
https://doi.org/10.1111/5.1549-0831.2009.00007 x.

Bramley C., Biénabe E., Kirsten J. (2009), The Economics of Geographical Indications:
Towards a Conceptual Framework for Geographical Indication Research in Developing
Countries, ,,The Economics of Intellectual Property”, 1.

Bramley C., Kirsten I.F. (2007), Exploring the Economic Rationale for Protecting
Geographical Indicators in Agriculture, Agrekon”, 46(1),
https://doi.org/10.1080/03031853.2007.9523761.

Calboli 1. (2017), Geographical Indications between Trade, Development, Culture, and
Marketing: Framing a Fair(er) System of Protection in the Global Economy? (w:)
Geographical Indications at the Crossroads of Trade, Development, and Culture: Focus on
Asia-Pacific, red. 1. Calboli, W.L. Ng-Loy, Cambridge University Press, Cambridge,
https://doi.org/10.1017/9781316711002.002.

Cesaro L., Dries L., Luchtenbelt H., Marongiu S., Peerlings J., Pol L. van de (2018),
Determinants of Farmers' Engagement in Food Qualily Schemes (w:) Sirengthening
European Food Chain Sustainability by Quality and Procurement Policy, Strength2Food
Horizon2020, https://www.strength2 food.eu/wp-content/uploads/2018/04/D4 _1.Deter-
minants-of-Farmers-Engagement-in-FQS-com.pdf (data dostgpu: 20.09.2019).

Gervais D., Slider M. (2017), The Geneva Act of the Lisbon Agreement: Controversial
Negotiations and Controversial Results (w:) The Importance of Place: Geographical
Indications as a Tool for Local and Regional Development, red. W. van Caenegem, J.
Cleary, Springer International Publishing, Switzerland.

Giovannucci D., Josling T., Kerr W., O’Connor B., Yeung M.T. (2009), Guide to Geographical
Indications Linking Products and Their Origins, International Trade Centre, Geneva.

Huysmans M. (2019), Exporting Protection: EU Trade Agreements, Geographical Indications,
and Gastronationalism, 93rd Annual Conference, April 15-17, 2019, Agricultural
Economics Society, Warwick University, Coventry,
https://doi.org/10.22004/ag.econ.289668.

Huysmans M., Swinnen J. (2019), No Terroir in the Cold? A Note on the Geography of
Geographical  Indications, ,Journal of  Agricultural Economics”,  70(2),
https://doi.org/10.1111/1477-9552.12328.

32

A40)

7



Josling T. (2006a), The War on Terroir: Geographical Indications as a Transatlantic Trade
Conflict, ,Journal of Agricultural Economics™, 57, https://doi.org/10.1111/.1477-
9552.2006.00075 .x.

Josling T. (2006b), What's in a Name? The Economics, Law, and Politics of Geographical
Indications for Foods and Beverages, “Institute for International Integration Studies
Discussion Series Paper™,109, Dublin, https://doi.org/10.2139/ssm.922267.

Kuznar A. (2016), The European System of Protection of Geographical Indications,
International Business and Global Economy”, 35(1),
https://doi.org/10.4467/235394961B.16.041.5622.

Marescotti A. (2003), Typical Products and Rural Development: Who Benefits from PDO/PGI
Recognition?, Food Quality Products in the Advent of the 21st Century: Production,
Demand and Public Policy, 83rd EAAE Seminar, Chania, Greece.

Marescotti A., Belletti G. (2016), Differentiation Strategies in Coffee Global Value Chains
through Reference to Territorial Origin in Latin American Countries, ,,Culture and History
Digital Journal”, 5, https://doi.org/10.3989/chd].2016.007.

Marsden T., Banks J., Bristow G. (2000), Food Supply Chain Approaches: Exploring their Role
in Rural Development, ,Sociologia Ruralis”, 40(4), https://doi.org/10.1111/1467-
9523.00158.

Matthews A. (2015), What Outcome fo Expect on Geographical Indications in the TTIP Free
Trade Agreement Negotiations with the United States?, 145th Seminar April 14-15, 2015,
European Association of Agricultural Economists, Parma, Italy.

Schroeder J., Bartosik-Purgat M., Mruk H. (2013), Miedzynarodowe badania marketingowe,
Wydawnictwo Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu, Poznan.

Strengthening Sustainable Food Systems through Geographical Indications: An Analysis of
Economic Impacts (2018), Food and Agriculture Organization of the United Nations, Rome.

Study on Economic Value of EU Quality Schemes, Geographical Indications (Gls) and
Traditional Specialities Guaranteed (1SGs) (2020), Final Report, AND-International,
https://op.europa.ew/en/publication-detail/-/publication/a7281794-7ebe-11ea-aea8-
0laa75ed71al (data dostepu: 10.04.2020).

Value of Production of Agricultural Products and Foodstuffs, Wines, Aromatised Wines and
Spirits Protected by a Geographical Indication (GI) (2012), Final Report, AND-
International,https://ec.europa.eu/agriculture/sites/agriculture/files/external-
studies/2012/value-gi/final-report en.pdf (data dostepu: 10.01.2019).

5. Informacja o wykazywaniu sie¢ istotng aktywno$cia naukowa realizowana w wigcej niz
jednej uczelni, instytucji naukowej, w szczeg6lnosci zagranicznej.
a) Wprowadzenie

Moja dzialalno$é naukowa, ktorej gltéwny punkt stanowi monografia wskazana jako
osiggniecie naukowe w punkcie 4a), przez wiele lat koncentrowala sie na problematyce
migdzynarodowych stosunkow gospodarczych, a gtéwnymi nurtami badawczymi znajdujacymi

33

A

4.



sie w kregu moich zainteresowan byly zagadnienia polityki handlowej i jej $rodkéw,
protekcjonizmu w handlu rolno-spozywczym, konfliktéw handlowych oraz proceséw
liberalizacji miedzynarodowej wymiany handlowej. W okresie do uzyskania tytulu doktora
nauk ekonomicznych, moje zainteresowania naukowe i badawcze dotyczyly szerokiego
zakresu problematyki stosunkow handlowych i gospodarczych oraz konfliktéw handlowych,
natomiast w okresie pdzniejszym skupialy si¢ gléwnie na zagadnieniach migdzynarodowego
handlu rolno-spozywczego i czynnikoéw jego rozwoju, a nastepnie ewoluowaty w kierunku
szans 1 barier wystepujacych w handlu artykutami rolno-spozywczymi Unii Europejskiej
z krajami trzecimi oraz kwestii bezpieczenstwa zywnosciowego i zréwnowazonego rozwoju.

Zrealizowany w 2000 r., na weczesnym etapie mojej kariery naukowej, staz badawczy
w Grand Valley State University (Grand Rapids, Michigan, USA) ugruntowal moje
zainteresowania problematyka miedzynarodowych stosunkéw gospodarczych, a zwlaszcza
kwestiami spornymi w relacjach handlowych Unii Europejskiej 1 Standéw Zjednoczonych. Od
tego czasu datuje sie réwniez moja fascynacja pracami Timothy’ego Joslinga, 6wczesnego
profesora Stanford University, eksperta z dziedziny polityki handlowej 1 handlu
mig¢dzynarodowego artykutami rolno-spozywezymi. W pdzniejszym okresie gldéwnym nurtem
moich rozwazan staly sie wilasnie regulacje WTO odnoszace si¢ do handlu rolnego, a takze
kwestie sporne w stosunkach handlowych Unii Europejskiej z krajami trzecimi dotyczace
rolnictwa oraz zrownowazonego rozwoju. Do kwestii tych naleza rowniez regulacje dotyczace
ochrony oznaczen geograficznych, ktore byly przedmiotem moich rozwazan w monografii
stanowigcej najwazniejsze osiggnigcie naukowe.

W dalszej czesci autoreferatu opisuje glowne obszary moich badan i1 przedstawiam
szczegblowe informacje na temat form oraz efektow mojej aktywnoéci naukowo-badawczej
podejmowanej w ramach zatrudnienia w moim podstawowym miejscu pracy, jakim jest
Uniwersytet Ekonomiczny w Krakowie, a takze w innych jednostkach naukowych w kraju i za
granica.

b) Obszary badawcze

Zaprezentowane w tej czesci autoreferatu osiggnigcia naukowo-badawcze sg wynikiem
mojej pracy naukowej w latach 2000-obecnie, a zatem po uzyskaniu stopnia doktora. Moje
zainteresowania 1 aktywno$¢ badawcza koncentrowaly sie na trzech obszarach, ktore wpisuja
sie w tematyke miedzynarodowych stosunkéw gospodarczych 1 handlu migdzynarodowego.
Ponize] przedstawiona zostala krotka charakterystyka wskazanych trzech obszarow
badawczych wraz z podaniem najwazniejszych publikacji wpisujacych si¢ w nurt danego
obszaru badan.

Obszar badawczy 1: Protekcjonizm i procesy liberalizacji w swiatowym handlu artykulami
rolno-spozywczymi.

Obszar badawczy 2: Czynniki i bariery rozwoju polskiego eksportu produktéw rolno-
spozywezych.

Obszar badawczy 3: Handel miedzynarodowy 1 edukacja ekonomiczna a problemy
ZréWnowazonego rozwoj.
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Obszar badawczy 1:
Protekcjonizm i procesy liberalizacji w §wiatowym handlun artykulami rolno-
SpoZywczymi
Wiodacym obszarem, w ktérym rozpoczetam badania bezposrednio po uzyskaniu stopnia
doktora i nadal je kontynuuje jest problematyka protekcjonizmu i liberalizacji w Swiatowym
handlu rolnym. Moje badania koncentrujg sie zwlaszcza na okresleniu przyczyn oraz form
protekcjonizmu wystepujacego w migdzynarodowej wymianie produktami rolno-spozywezymi.
W szczegolnosei badajac te zagadnienia skupitam uwage na przestankach i skali wykorzystania
srodkéw para- i pozataryfowych, ktérych znaczenie wzrasta wraz z obnizaniem poziomu
ochrony celnej. Analizowatam m.in. zagadnienie subsydiowania rolnictwa, ktére stanowi
przedmiot uregulowan i kontrowersji na forum wielostronnym WTO. Po uzgodnieniu
eliminacji subsydiow eksportowych gtéwnym problemem w tym zakresie pozostaje redukcja
tzw. wsparcia wewnetrznego w rolnictwie, wystepujacego w wielu zréznicowanych formach.

Badatam réwniez wykorzystanie srodkow sanitarnych i fitosanitarnych, ktére co do zasady

powinny by¢ stosowane w celach niehandlowych (ochrona zdrowia i Zycia), ale coraz czesciej

stanowig ukryte narzedzie protekcjonizmu handlowego. Réwnolegle prowadzitam badania na
temat przebiegu i efektow wielostronnej liberalizacji handlu rolno-spozywezego na forum

GATT/WTO, koncentrujac si¢ na przyczynach niepowodzenia szerokiej Agendy Doha, a takze

na ocenie selektywnej liberalizacji, ktora byla rezultatem decyzji uzgodnionych podczas

konferencji ministerialnych WTO i zawartych w tzw. ,,Pakiecie z Bali” i ,,Pakiecie z Nairobi”.

Wsrod moich publikacji znajdujg sie rowniez pozycje, w ktorych problematyka liberalizacji

jest analizowana przede wszystkim z perspektywy krajow rozwijajacych, korzystajacych ze

specjalnego 1 zréznicowanego traktowania w ramach WTO, a takze z punktu widzenia
interesow Unii Europejskiej. W ten watek wpisuje si¢ rowniez czgsciowo tematyka mojej
monografii wskazanej w punkcie 4a).

Do moich osiggnie¢ w ramach omawianego obszaru badawczego naleza m.in. nastgpujace
publikacje:

1.1. Hajdukiewicz A. (2020), Proces wdrazania decyzji konferencyi ministerialnych WTO z Bali
i Nairobi w obszarze handlu rolnego - giéwne problemy (w:) Globalne zarzgdzanie
gospodarcze: wyzwania dla $wiatowego systemu handlu, red. A. Wrobel, K. Jedrzejowska,
M. Rewizorski, Wydawnictwo Naukowe Scholar, Warszawa, 75-86.

1.2. Hajdukiewicz A. (2018), Specific Trade Concerns Regarding the Application of Sanitary
and Phytosanitary Measures by WTO Countries - the European Union's Perspeciive,
“Przedsiebiorczo$¢ 1 Zarzadzanie™, 19(10/3), 167-180.

1.3. Hajdukiewicz A. (2017), Kierunki zmian Wspolnej Polityki Rolnej Unii Europejskiej w
kontekscie negocjacji handlowych na forum WTO i Brexitu, ,Horyzonty Polityki”, 8(22),
109-130.

1.4. Hajdukiewicz A. (2016), Od Bali do Nairobi - nowy impuls dla wielostronnej liberalizacji
handlu rolnego na forum WTO, ,JInternational Business and Global Economy™, 35(1), 209-
221,

1.5. Hajdukiewicz A. (2016), Specjalne i zréznicowane trakiowanie krajow rozwijajgcych sie
w procesie liberalizacji handlu rolnego na forum WTO, Finanse, Rynki finansowe,
Ubezpieczenia, 3(81), Wydawnictwo Naukowe Uniwersytetu Szczecinskiego, 105-116.
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1.6. Hajdukiewicz A. (2015), Wielostronna liberalizacja handlu artykutami rolno-spozywczymi
i jej skutki dla Polski (w:) Liberalizacja handlu a protekcjonizm. Korzysci i zagrozenia dla
wymiany handlowej Polski, red. S. Wydymus 1 A. Hajdukiewicz, Difin SA, Warszawa, 80-
111.

1.7. Hajdukiewicz A. (2014), Kwestie dotyczgce rolnictwa w negocjacjach Transatlantyckiego
Partnerstwa w dziedzinie Handlu i Inwestycji, ,International Business and Global
Economy™, 33, 285-296.

1.8. Hajdukiewicz A. (2012), Liberalizacja handlu artykulami rolno-spozywczymi na forum
Rundy Doha WTO — stan i perspektywy negocjacji, ,,Zeszyty Naukowe UEK w Krakowie.
Seria Ekonomia”, 888, Krakdw 2012, 45-60.

1.9. Hajdukiewicz A. (2012), Protekcjonizm w handlu rolnym w czasach globalnego kryzysu i
jego implikacje, ,, Wyzwania gospodarki globalnej, Prace i Materialy Instytutu Handlu
Zagranicznego Uniwersytetu Gdanskiego™, 31(1), 786-802.

1.10. Hajdukiewicz A. (2009), Subsydiowanie rolnictwa jako przedmiot wielostronnych
uregulowan i kontrowersji na forum GATT/WTQO, ,,Zeszyty Naukowe UEK w Krakowie”,
794, 63-77.

Obszar badawczy 2:
Czynniki i bariery rozwoju polskiego eksportu produktéw rolno-spozywezych

Drugim waznym obszarem badawczym, w ktdérym prowadzitam swoje badania naukowe
sg problemy rozwoju polskiego eksportu artykutow rolno-spozywezych. Cele moich
dotychczasowych badan w tym zakresie obejmowaly okreslenie pozycji konkurencyjnej Polski
w handlu artykutami rolno-spozywezymi, identyfikacje uwarunkowan i czynnikéw rozwoju
eksportu tych produktow, a takze identyfikacje barier handlowych 1 pozahandlowych
ograniczajgcych mozliwosci sprzedazy polskiej zywnosci na rynkach zagranicznych wraz ze
wskazaniem na istniejgce mozliwo$ci ich eliminacji badz ograniczenia. Uzyskane wyniki
wskazywaly na dobrg pozycje konkurencyjng Polski w handlu towarami rolno-spozywezymi,
zwlaszcza w odniesieniu do artykutéw nalezacych do sekcji I CN (zwierzeta zywe 1 produkty
pochodzenia zwierzgcego) oraz sekcji IV CN (gotowe artykuly spozywcze), pomimo
wystepowania réznego typu barier w dostgpie do rynkow zagranicznych, zwlaszcza
o charakterze regulacyjnym. W kolejnych latach podejmowatam proby szczegédtowego
okreslenia mozliwosci rozwoju polskiego eksportu produktéw rolnych i zywnosci na rynki
pozaunijne, zwlaszcza na rynki azjatyckie oraz do USA. Zajmowatam si¢ rowniez oceng
skutkéw embarga na przywoz niektorych produktéw rolno-spozywezych z Polski do Rosji,
atakze szansami na zwigkszenie polskiego eksportu rolno-spozywczego do krajow
skandynawskich.

Do moich osiggnie¢ w ramach obszaru badawczego nr 2 zaliczajg sie miedzy innymi
nastepujace publikacje:

2.1. Hajdukiewicz A. (2018), Kierunki zmian w polskim eksporcie Swiezych owocow i warzyw

w kontekscie embarga na przywoz niektorych produktow rolno-spozywczych do Rosji,

»Przedsiebiorczos¢ 1 Zarzadzanie™, 19 (2/2), 81-92.
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2.2. Hajdukiewicz A. (2017), Szanse i bariery rozwoju polskiego eksportu artykutéw rolno-
spozywezych na wybrane rynki skandynawskie, ,,Studia Ekonomiczne: Zeszyty Naukowe
Uniwersytetu Ekonomicznego w Katowicach”, 319, 55-69.

2.3. Hajdukiewicz A. (2016), Szanse i wyzwania rozwoju polskiego eksportu produktéw rolno-
spozywezych na wybrane rynki azjatyckie, ,,Studia Ekonomiczne: Zeszyty Naukowe
Uniwersytetu Ekonomicznego w Katowicach”, 266, 109-120.

2.4. Hajdukiewicz A. (2015), Transatlantyckie Partnerstwo Handlowo-Inwestycyine jako
szansa rozwoju  eksportu polskich towardéw, ,Prace Naukowe Uniwersytetu
Ekonomicznego we Wroctawiu”, 406, 28-42.

2.5. Hajdukiewicz A. (2014), European Union Agri-food Quality Schemes for the Protection
and Promotion on Geographical Indications and Traditional Specialities: an Economic
Perspective, “Folia Horticulturae™, 26 (1), 3-17.

2.6. Hajdukiewicz A. (2014), Polski eksport artykutow rolno-spozywezych na rynki pozaunijne
(w2) Perspektywy rozwoju polskiego eksportu do krajow pozaunijnych, red. S.Wydymus i
B.Pera, Difin SA, Warszawa, 79-206.

2.7. Hajdukiewicz A. (2013), Uwarunkowania i czynniki rozwoju polskiego eksportu
produktow rolno-spozywezych, ,,Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Szezecinskiego. Finanse,
Rynki Finansowe, Ubezpieczenia”, 57, 217-233.

2.8. Hajdukiewicz A. (2010), Pozycjia konkurencyjna Polski w handlu artykutami rolno-
spozywezymi, ,Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie™, 845, 101-
120.

2.9. Hajdukiewicz A. (2010), Uwarunkowania polskiego eksportu ariykutow rolno-
spozywezych po akcesji do Unii Europejskiej, ,,Zeszyty Naukowe Uniwersytetu
Ekonomicznego w Krakowie”, 837, 41-56.

Obszar badawczy 3:
Handel miedzynarodowy i edukacja ekonomiczna a problemy zréwnowazonego rozwoju

Stosunkowo nowym 1 perspektywicznym obszarem moich badaf naukowych jest
problematyka handlu miedzynarodowego, a takze tematyka edukacji ekonomicznej, ktore sa
rozpatrywane w kontekscie wyzwan zrownowazonego rozwoju. Poczatkowo moja uwaga
skupiala sie na kwestii bezpieczenstwa zywnosciowego krajow rozwijajacych si¢ oraz roli
wymiany handlowej 1 polityki handlowej w poprawie dostgpnosei i ekonomicznej osiggalnosci
zywnosci. Badatam rowniez wplyw rozwoju zielonej biotechnologii, a zwlaszcza inzynierii
genetycznej roslin, na produkcje 1 handel artykutami rolno-spozywcezymi. Rozwijanie upraw
zmodyfikowanych genetycznie w skali globalnej moze pomdc w rozwigzaniu kryzysu
zywnosciowego w krajach rozwijajacych sig, spowodowanego migdzy innymi przez wzrost cen
produktéw rolno-spozywezych w pierwszej dekadzie XXI wieku. Jednoczes$nie stosowanie
technologii GMO budzi powazne kontrowersje i obawy, dotyczgce przede wszystkim zagrozen
dla zdrowia ludzkiego, $rodowiska i biordéznorodnosci. Rygorystyczne regulacje prawne
dotyczgce wprowadzania do $rodowiska i wykorzystywania GMO w niektérych krajach
stanowia powazng barier¢ dalszego rozwoju obrotu produktami uzyskanymi w wyniku
zastosowania nowoczesnej biotechnologii. Dotyczy to w szczegdlnosei Unii Europejskiej,
ktorej przepisy w zakresie ochrony $rodowiska, zdrowia publicznego i bezpieczenstwa
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konsumentéw odzwierciedlajg silne zaangazowanie organow regulacyjnych i decydentow na
rzecz stosowania zasady przezornosci (precautionary principle) w zarzadzaniu ryzykiem.
Oprocz badan handlu rolnego w aspekcie wyzwan zrownowazonego rozwoju, w ostatnich
latach podjetam réwniez tematyke handlu produktami zwigzanymi z energig odnawialng
(panele fotowoltaiczne). Przedmiotem moich badan byty w szczegdlnosci spory handlowe na
forum WTO wokoét energii odnawialnej, ich zrodta, przebieg, zastosowane $rodki ochronne
oraz wplyw na miedzynarodowy handel panelami fotowoltaicznymi, a posrednio - na
mozliwosci transformacji energetycznej. Odrebnym watkiem moich badan w omawianym
obszarze byly nowe wyzwania stawiane edukacji na kierunkach ekonomicznych, ktore
wynikajg z jej szczegblnej roli w spelnianiu celéw okreslonych w Agendzie na rzecz
Zrownowazonego Rozwoju 2030. Edukacja, a doktadniej zapewnienie wszystkim edukacji
wysokiej jakosci oraz promowanie uczenia si¢ przez cate zycie, stanowi odrebny cel (nr 4 )
omawianej Agendy. Jednocze$nie ze wzgledu na wystepujagce wspotzaleznosei pomiedzy
zidentyfikowanymi wyzwaniami, pomyslne wdrozenie celu nr 4 moze przyczyni¢ si¢ do
powodzenia w realizacji innych celéw zréwnowazonego rozwoju, pod warunkiem ich
uwzglednienia w programach nauczania oraz odpowiedniego uksztaltowania $rodowiska
edukacyjnego.

Moje badania tym obszarze zaowocowaly dwiema publikacjami z IF (we wspdlautorstwie)
oraz innymi stosunkowo wysoko punktowanymi publikacjami.

Jako moje osiggnigcia w ramach obszaru badawczego nr 3 mozna wskaza¢ miedzy innymi
nastepujgce pozycje dorobku:

3.1. Hajdukiewicz A., Pera B. (2020), International Trade Disputes over Renewable Energy -
the Case of the Solar Photovoltaic Sector, “Energies”, 13(2), 1-23. (Impact Factor 2019:
2.702)

3.2. Hajdukiewicz A., Pera B. (2020), Education for Sustainable Development - the Case of
Massive Open Online Courses, “Sustainability”, 12(20), 1-20. (Impact Factor 2019: 2.576)

3.3. Hajdukiewicz A. (2018), Lifelong learning jako warunek ramowy innowacyjnosci
gospodarek panstw Unii Europejskiej w swietle metodologii European Innovation
Scoreboard, ,,Horyzonty Wychowania”, 7(43), 187-196.

3.4. Hajdukiewicz A. (2017), Trade-related Issues of the European Union’s Regulation and
Policy on Genetically Modified Organisms (w:) Growth, Competitiveness and
International Trade from the European Perspective, red. T. Lazibat, K. Wach and B.
Knezevi¢, University of Zagreb, Faculty of Economics and Business, Zagreb, 93-107.

3.5. Hajdukiewicz A. (2015), Bezpieczenstwo zywnoSciowe a politvka handlowa krajow
rozwijajgcych sie, ,,Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie”, 10
(946), 93-111.

3.6. Hajdukiewicz A. (2014), Przyczyny wzrostu swiatowych cen produkiéw rolno-

spozywezych w  pierwszej dekadzie XXI wieku, ,Prace Naukowe Uniwersytetu

Ekonomicznego we Wroctawiu”, 369(1), 239-250.

dla handlu migdzynarodowego (w:) Handel migdzynarodowy w dobie gospodarki opartej

na wiedzy, red. S.Wydymus 1 A. Glodowska, Difin SA, Warszawa,154-182.
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¢) Oméwienie form aktywnos$ci naukowej i dorobku naukowego

Dorobek w ujeciu ilosciowym

Moim podstawowym miejscem pracy jest Uniwersytet Ekonomiczny w Krakowie,
w ktorym jestem zatrudniona jako pracownik naukowo-dydaktyczny w Kolegium Ekonomii,
Finanséw i Prawa, w Katedrze Handlu Zagranicznego. Rezultatem moich badan prowadzonych
w macierzystej uczelni sg liczne publikacje w czasopismach krajowych i migdzynarodowych,
ktorych wykaz znajduje sie¢ w Zataczniku nr 4. M6j naukowy dorobek publikacyjny obejmuje
tacznie 68 pozycji, w tym 60 po uzyskaniu stopnia naukowego doktora. Wsrod nich, oprocz
monografii wskazanej jako gtéwne osiagniecie naukowe, znajduja si¢ dwie publikacje w
czasopismach indeksowanych w bazie JCR i posiadajace Impact Factor (publikacja w
czasopismie ,,Energies” — IF 2019: 2.702; publikacja w czasopismie ,.Sustainability” — IF 2019:
2.576) oraz publikacja z 2014 r. w czasopismie posiadajacym histori¢ Impact Factor od 2016 r.
(publikacja w ,,Folia Horticulturae” - IF 2019: 1.836). W swoim dorobku naukowym posiadam
rowniez miedzy innymi 24 publikacje z listy B MNiSW, jedng publikacje z listy 2019 r. oraz
23 rozdzialy w monografiach lub materiatach konferencyjnych. Szczegélowe zestawienie
mojej aktywnosei publikacyjnej w ujgciu ilosciowym prezentuje tabela 10.
Tabela 10. TloSciowe zestawienie dorobku publikacyjnego po uzyskaniu stopnia naukowego

doktora (stan na dzien 26.05.2021)

Liczba publikacji
; s ing Liczba
Lp. | Rodzaj publikacji W jezyku W jezyku Razem punktéw
polskim angielskim
1 Monografie naukowe 1 - 1 100
2 | Redakcja monografii naukowych 1 - 1 -
3 | Rozdzialy w monografiach naukowych 15 1 16 75
4 | Rozdzialy w materiatach konferencyjnych 4 3 7 25
5 Publikacje w czasopismach znajdujacych sie w ) - 5 105
bazie JCR 1 posiadajgce Impact Factor -
6 Pozostate publikacje indeksowane przez Web of ) I | 3
Science
7 | Publikacje w innych czasopismach 30 2 32 228
Ogolem liczba publikacji/punktow 51 9 60 541

Zrédio: Opracowanie wlasne na podstawie bazy Dorobek zawierajgeej opisy bibliograficzne opracowar
pracownikéw Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie:
https://bazybg. uek. krakow.pl/bazy _ae/dorobek_multil/odbierz_m_aut rap.cgi?179%2534%2534wsz%62534%2
53A%2353A4%253A; https.//akredytacja uek. krakow.pl/index.php? a=1300.

Mojg aktywno$¢ naukowag mozna réwniez wykaza¢ w ujeciu iloSciowym poprzez
zestawienie sumarycznej parametryzacji cytowan mojego dorobku publikacyjnego.
Charakterystyke bibliometryczng mojego dorobku naukowego przedstawia tabela 11.
Chcialabym nadmienié, ze najczesciej cytowana pozycja w moim dorobku (Hajdukiewicz A.
(2014), European Union Agri-food Quality Schemes for the Protection and Promotion on
Geographical Indications and Traditional Specialities. an Economic Perspective, “Folia
Horticulturae”, 26 (1), 3-17) byta cytowana w 37 publikacjach, w przewazajacej wigkszosci
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przez autorow zagranicznych reprezentujacych odrodki naukowe z roznych krajow Europy
1 $wiata.
Tabela 11. Ilo§ciowe zestawienie cytowalnosci dorebku publikacyjnego (stan na dzien
26.05.2021), bez autocytowan

Lp. Zrodlo Liczba cytowari | Liczba cytowanych publikacji | h-index

1 | Web of Science 19 3 2
2 | Web of Science B* 5 3 -
3 Scopus 2 1 I
4 | Scopus B¥ 22 7 -
5 | BazEkon 37 19 3
6 | Inne Zrodla 50 16 3
7 | Statystyka wedlug Google Scholar** 109 24 5

Statystyka calo§ciowa UEK (bez powtdrzen) 112 25 6

*B uwzglednia cytowania referencji nieindeksowanych w tych bazach (Scopus, WoS), ale cytowanych w publikacjach indeksowanych w
tych bazach.

** Statystyka wedlug Google Scholar z uwzglednieniem autocytowan.
Zrodto: Opracowanie wlasne na podstawie bazy cytowan pracownikéw Uniwersytetu Ekonomicznego
w Krakowie: raport bez autocytowan (htips://bazybg uek. krakow.pl/cytowania/pracownik/179/0] i Google
Scholar, https://scholar.google. com/citations?user=zrlqz8AAAAAI&hI=pl, data dostepu:26.05.2021.

Konferencje naukowe

W okresie po uzyskaniu tytutu doktora wzietam réwniez aktywny udzial, wystepujge z
referatem, w 22 konferencjach, organizowanych zaréwno w kraju, jak i za granicg. Ponadto
uczestniczytam w 21 dorocznych konferencjach organizowanych przez moja macierzystg
instytucje - Katedre Handlu Zagranicznego UEK, pemiac role wspotgospodarza i biorge udziat
w dyskusjach plenarnych i1 panelowych. Tabela 12 prezentuje informacje na temat mojego
uczestnictwa w konferencjach w ostatnich kilku latach.

Tabela 12. Udzial w konferencjach naukowych w latach 2016-2020

Konferencje miedzynarodowe (w kraju i za granica)

Nazwa konferencji Miejsce - ol . Modj udzial
konferencji konferencji
6th ATB-CEE Chapter Annual Conference on
International Business in the Dynamic Environment: Kowno 2019 Wystapienie w sesji
Changes in Digitalization, Innovation and (Litwa) e panelowej

Entrepreneurship™

5th AIB-CEE Chapter Annual Conference on:
"International Entrepreneurship as the Bridge between
Internationational Economics and International

Wystgpienie w sesji
Krakow 2018 panelowej: czlonek
komitetu organizacyjnego

Business"
CIET 2018 “Contemporary Issues in Economy & Split, 2018 Wystapienie w sesji
Technology”, organizator: University of Split (Chorwacja) panclowej

IX Miedzynarodowa Konferencja Naukowa
»Challenges of the Global Economy 2016, organizator: — 2016 Wystapienie w sesji
Instytut Handlu Zagranicznego Wydziatu o panelowej

Ekonomicznego Uniwersytetu Gdanskiego
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Konferencje ogélnopolskie

Konferencja naukowa "Globalne zarzgdzanie w gospodarce Wystapienic na
swiatowe]", organizator: Instytut Stosunkéw Miedzynarodowych, Warszawa | 2017 zaproszenie w sesji
Uniwersytet Warszawski panelowej

Ogdlnopolska Konferencja Naukowa “Globalne i regionalne
problemy w gospodarce $wiatowe] drugiej dekady XXI wieku™, Wroctaw | 2017 Wystapienie w sesji
organizator: Katedra Migdzynarodowych Stosunkéw Ekonomicznych, panelowej

Uniwersytet Ekonomiczny we Wroctawiu

XXIIT Ogolnopolska Konferencja Naukowa "Handel zagraniczny i
przedsigbiorczosé migdzynarodowa we wspolezesnej gospodarce”,
organizator: Katedra Handlu Zagranicznego, Uniwersytet Ekonomiczny
w Krakowie

Prezentacja postera,
Krakew | 2017 czlonek komitetu
organizacyjnego

XV Konferencja naukowa . ,Procesy internacjonalizacji w gospodarce
$wiatowe]", organizator: Katedra Migedzynarodowych Stosunkow Katowice | 2016
Ekonomicznych, Uniwersytet Ekonomiczny w Katowicach

Wystapienie w sesji
panelowej

IV Konferencja Naukowa "Wybrane problemy wspoélczesnej
gospodarki Swiatowe]", organizator: Katedra Handlu Zagranicznego i , Wystapienie w sesji
s L ) . Pobierowo | 2016 .
Miedzynarodowych Stosunkdéw Ekonomicznych, Uniwersytet panelowej
Szczecinski

Konferencja naukowa ,.Globalizacja i regionalizacja we
wspoélczesnym §wiecie”, organizator: Katedra Miedzynarodowych Krakéw 2016
Stosunkéw Gospodarczych, Uniwersytet Ekonomiczny w Krakowie

Wystapienie w sesji
panelowej

Zrédlo: Opracowanie wlasne.

Projekty badawcze i ekspertyzy naukowe

Po uzyskaniu stopnia naukowego doktora, uczestniczytam w 19 projektach badawczych
prowadzonych w Uniwersytecie Ekonomicznym w Krakowie (wcze$niej Akademii
Ekonomicznej] w Krakowie). Tematyka badawcza tych projektow dotyczyta problemow
szeroko rozumianego handlu migdzynarodowego 1 miejsca Polski w wymianie
miedzynarodowej. Méj udziat w tych projektach polegal na ogédt na opracowaniu czgsci badan
poswieconej problemom miedzynarodowego handlu rolno-spozywezego. Szczegélowy wykaz
tych projektow znajduje sie z zalgczniku nr 4 do wniosku o przeprowadzenie postgpowania
habilitacyjnego.

Moje doswiadczenie w pracy naukowej moglam réwniez wykorzystaé przy
opracowywaniu ekspertyz na zlecenie instytucji publicznych z ramienia Uniwersytetu
Ekonomicznego w Krakowie. Bytam cztonkiem zespotu ekspertéw pod kierownictwem prof.
UEK dr hab. Edwarda Molendowskiego, ktéry w 2015 r. przygotowal dla Ministerstwa
Gospodarki ekspertyze nt. "Mozliwosci dywersyfikacji polskiego eksportu w Swietle umow
o wolnym handlu UE z krajami azjatyckimi (podpisanymi i negocjowanymi)”. W 2018 r.
weszlam w sktad czteroosobowego zespotu ekspertéw z Katedry Handlu Zagranicznego UEK,
ktory na zlecenie Sgdu Okregowego w Opolu opracowal opini¢ w zakresie transakcji
biznesowych pomiedzy podmiotami krajowymi i zagranicznym. Moja rola w projekcie
polegata na opracowaniu czesci analizy dotyczacej $rodkéw sanitarnych zwigzanych z
mig¢dzynarodowym obrotem zywnoscia.
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Nagrody naukowe

Za moje osiggni¢cia naukowe zostatam uhonorowana dziewigcioma nagrodami Rektora
Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie, w tym trzykrotnie nagroda za zespolowe
osiggniecia naukowe pierwszego stopnia (za osiagnigcia w 2013 r., 2014 r. oraz w 2016 1.) oraz
trzykrotnie nagroda za zespotowe osiggniecia naukowe drugiego stopnia (za osiggniecia w 2012
r. — dwie nagrody oraz w 2015 r.) Zostatam rowniez trzykrotnie nagrodzona za indywidualne
osiagniecia naukowe nagrodg Rektora Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie trzeciego
stopnia (za osiggnigecia w 2014 r., 2015 r. oraz 2016 r.).

Praca redakeyjna

Swoje doswiadczenie w pracy naukowe] wykorzystuje pelnige funkcje recenzenta dla
czasopism:

— Sustainability, An Open Access Journal from MDPI, Impact Factor 2019: 2.576.

— Academy of Strategic Management Journal, Scopus, Cite Score 2019: 1.7.

— Entrepreneurial Business and Economics Review (EBER), Scopus, ESCI Web of
Science, Cite Score 2.3.

— Horyzonty Polityki, Akademia Ignatianum w Krakowie, lista MEIN 2019, 40 pkt..

— Horyzonty Wychowania, Akademia [gnatianum w Krakowie, lista MEIN 2019, 40 pkt.

— Journal of Management and Business Administration. Central Europe, Scopus, ESCI
Web of Science, lista MEiN 2019, 40 pkt.

— Zeszyty Naukowe Szkoty Gltéwnej Gospodarstwa Wiejskiego w Warszawie ,,Problemy
Rolnictwa Swiatowego”.

— International  Entrepreneurial Review (IER), dawniej: Przedsiebiorczos¢
mi¢dzynarodowa, lista MEIN 2019, 20 pkt.

—  Przemyst Spozywezy, MEIN 2019, 5 pkt.

Recenzowatam takze artykuty zgltoszone na miedzynarodowe konferencje:

1. Contemporary Issues in Economyé&Technology (CIET 2020, University of Split,
Chorwacja).

2. International Entrepreneurship as the Bridge between International Economics and
International Business (5th AIB-CEE Chapter Annual Conference 2018, Krakow,

Polska).
3. The 3rd Contemporary Issues in Economy & Technology Conference (CIET 2018,

University of Split, Chorwacja).

Jestem czlonkiem komitetéw redakcyjnych dwodch czasopism: ,International
Entrepreneurship Review” (IER), kwartalnika wydawanego przez Centrum Przedsiebiorczosci
Strategicznej i Migdzynarodowej w Scistej wspdtpracy z Katedra Handlu Zagranicznego
Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie oraz czasopisma naukowego "Foreign Trade:
Economics, Finance, Law”, wydawanego przez Kyiv National University of Trade and
Economics (KNUTE) w Kijowie (Ukraina).
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Wspolpraca miedzynarodowa

Moja wspotpraca miedzynarodowa rozwija si¢ na wielu polach: udzial w programach
i projektach migdzynarodowych, staze zagraniczne, udzial w konferencjach 1 sympozjach
naukowych, wspdlpraca z czasopismami zagranicznymi, wspdlpraca z uczelniami
zagranicznymi.

Swoje dos$wiadczenia naukowo-dydaktyczne poszerzalam uczestniczac m.in.
w zagranicznych stazach badawczych i programach Socrates-Erasmus oraz Erasmus Plus.
W okresie po uzyskaniu stopnia doktora, oprécz stazu badawczego w Grand Valey State
University (Grand Rapids, Michigan, USA), bralam roéwniez udzial w programach Erasmus
i Erasmus+: w Dalarna University (Borldnge/Falun Szwecja), Haaga-Helia University of
Applied Sciences (Helsinki, Finlandia) oraz University of Split (Split, Chorwacja). W ramach
tego programu prowadzitam wyktady i wymienialam si¢ doswiadczeniami naukowo-
dydaktycznymi z pracownikami tych zagranicznych instytucji naukowych. W Finlandii
wyglositam wyklad na zaproszenie pt. ,,Business and Trade Opportunities in the European
Union. The Polish Perspective”.

Chciatabym doda¢, ze koordynujac program MBA prowadzony we wspdlpracy z
Uniwersytetem w Sztokholmie (Stockholm University) oraz uczestniczac w programach
wymiany wyktadowcoéw nawiazalam trwate kontakty w szwedzkim srodowisku naukowym,
ktore zaowocowaty mojg Scislejsza wspdtpraca z badaczami z kilku tamtejszych instytucji
edukacyjnych (Dalarna University, Stockholm University, Foretagsekonomiska Institutet,
Lexicon). Dzigki tym kontaktom miatlam mozliwo$¢ zapoznania si¢ ze specyfika badan
naukowych oraz systemu edukacyjnego w Szwecji, jak rowniez z warunkami prowadzenia
dziatalnos$ci gospodarczej oraz otoczeniem rynkowym wtym kraju. Cheialabym tuta
zwlaszeza wymienié wspolprace z profesorem Bjornem Bjerke z Uniwersytetu w Sztokholmie
(Stockholm University) w ramach prowadzonego przez niego projektu badawczego, ktorej
efektem byta publikacja: Mesjasz C., Hajdukiewicz A. (2004), Kultura i przywddziwo w
biznesie w Polsce. Zalacznik (w): B. Bjerke, Kultura a style przywédziwa. Zarzgdzanie w
warunkach globalizacji, Oficyna Wydawnicza, Krakow, 301-325. Uzyskang w ten sposob
wiedze, umiejetnosci i kompetencje wykorzystuje zarowno w pracy naukowej, jak i
dydaktycznej. Natomiast w ostatnim okresie podjetam wspodtprace z pracownikami naukowymi
z Chorwacji, a zwilaszcza z prof. Ivang Plazibat z University of Split, z ktorg aktualnie
przygotowuje wspolng publikacje na temat ekspansji zagranicznej przedsigbiorstw przemystu
SPOZYyWCZego.

Ponadto uczestnicze w projekcie pod nazwg DIGI4Teach, Challenges and practices of

teaching economic disciplines in era of digitalization, finansowanym w drodze konkursu
z programu Erasmus+, ktorego koordynatorem jest University of Zagreb, Faculty of Economics
& Business. Bierze w nim udzial o$miu partneréw: czterech z nich reprezentuje instytucje
szkolnictwa wyzszego, a pozostali czterej to $rednie szkoty zawodowe. Oprécz Uniwersytetu
Ekonomicznego w Krakowie, do uczelni partnerskich w tym projekcie nalezg: University of
Zagreb (Chorwacja), The Osnabriick University of Applied Sciences (Niemcy), University of
Belgrade (Serbia). Celem projektu jest wymiana doswiadczen dotyczacych wyzwan i praktyk
nauczania dyscyplin ekonomicznych (rachunkowos¢, handel miedzynarodowy 1 turystyka) w
dobie cyfryzacji.
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Od 2017 r. jestem czlonkiem prestizowe] organizacji Academy of |International Busines,
ktéra zrzesza naukowedw 1 specjalistow z zakresu biznesu migdzynarodowego z calego swiata.
Regularnie biore udzial w dorocznych konferencjach AIB-CEE Chapter.

Wazng plaszczyzng mojego zaangazowania we wspOlprace migdzynarodows jest udziat
w konferencjach i seminariach naukowych oraz wspdtpraca z zagranicznymi czasopismami
zagranicznymi, ktére zostaly scharakteryzowane we punktach: ,,Konferencje naukowe”
i,Praca redakcyjna”. Chciatabym dodaé, ze oprocz tego, ze wystepowalam na
miedzynarodowych konferencjach w Chorwacji oraz na Litwie, uczestniczylam takze
dwukrotnie w seminarium naukowym w Batumi Shota Rustaveli State University (Batumi
Gruzja). Pierwsze seminarium naukowe pt. ,,Problemy polsko-gruzinskiej wymiany handlowej”
odbylo sie w pazdzierniku 2017 r. i miato na celu wymiane wiedzy i do$wiadczen naukowo-
dydaktycznych w dziedzinie handlu zagranicznego pomiedzy pracownikami Katedry Handlu
Zagranicznego a kadra naukowa Batumi Shota Rustaveli State University (Departament
Ekonomii) oraz nawigzanie blizszej wspolpracy naukowo-dydaktycznej w ramach
podpisywane] umowy migdzyuczelnianej. Drugie seminarium naukowe odbylo si¢ dniu 5
listopada 2019 r. rowniez w Batumi 1 bylo poswiecone problemom integracji europejskie;j.
Podczas tego spotkania, z udziatem m.in. Rektora BSU Prof. Meraba Khalvashi oraz Prorektor
BSU Prof. Nateli Tsiklashvili, wyglositam referat pt. ,,The impact of the accession to the EU
on Poland’s agri-food trade”.

Aktywno$¢ naukowa w innych jednostkach naukowych, w tym zagranicznych

W dotychczasowym przebiegu moje] kariery zawodowe] moja dzialalnos¢ naukowsg
prowadzitam rowniez poza mojg macierzystg uczelnig, zardéwno na uczelniach krajowych, jak
i zagranicznych. W poprzednich punktach scharakteryzowane zostaly takie formy
podejmowane]j aktywnosci naukowej, jak udzial w konferencjach i seminariach naukowych,
a takze w mig¢dzynarodowych programach i projektach badawczych, jak réwniez wspotpraca
Z czasopismami zagranicznymi. W uzupeknieniu tych informacji w tym miejscu chciatabym
przedstawi¢ mojg dziatalnos¢ naukowo-badawcza podejmowang w ramach stazu badawczego
oraz dodatkowego zatrudnienia w innych jednostkach naukowych.

Efektem mojego stazu badawczego w Grand Valley State University (Grand Rapids,
Michigan, USA, 2000), podczas ktorego miatam mozliwo$é uczestniczenia w seminariach
naukowych, wykladach oraz mialam dostep do bogatych zasobow bibliotecznych, byly moje
publikacje na temat polityki zagranicznej 1 handlowej USA oraz kwestii spormych w stosunkach
handlowych pomiedzy Unig Europejskg a Stanami Zjednoczonymi. Wyniki swoich badan
przedstawitam m.in. w pracach: 1) Hajdukiewicz A. (2002), Obszary sporne w stosunkach
handlowych migdzy Stanami Zjednoczonymi a Unig Europejskq, ,,Zeszyty Naukowe Akademii
Ekonomicznej w Krakowie”, 575, 19-33; 2) Hajdukiewicz A. (2004), Mechanizm rozsirzygania
sporow WTO na przykladzie konflikiu miedzy Stanami Zjednoczonymi a Unig Europejskq wokot
stosowania hormonow w produkcji zwierzecej, ,,Zeszyty Naukowe Akademii Ekonomicznej w
Krakowie”, 639, 53-63.

W okresie mojego zatrudnienia w Krakowskiej Akademii im Andrzeja Frycza
Modrzewskiego (wezeéniej: Krakowska Szkota Wyzsza im. Andrzeja Frycza Modrzewskiego),
oprocz dziatalnosci dydaktycznej prowadzitam réwniez badania naukowe, ktore zaowocowaty

44



publikacjami w czasopismach wydawanych przez tg uczelni¢. Nalezaty do nich publikacje: 1)
Hajdukiewicz A. (2019), Ochrona unmijnych oznaczehr geograficznych w  stosunkach
handlowych Unii Europejskiej z Kanadg w Swietle umowy CETA, ,Krakowskie Studia
Miedzynarodowe”, 2, 39-58; 2) Hajdukiewicz A. (2006), Wphw réznic kulturowych na
dziatalnosé marketingowqg przedsigbiorstwa na rynku miedzynarodowym, ,.Zeszyty Naukowe
Krakowskiej Szkoly Wyzszej im. Andrzeja Frycza Modrzewskiego, tom: Marketing”, 193-207.
Uczestniczytam rowniez w konferencjach organizowanych przez te uczelnie.

Z kolei wyniki moich badan prowadzonych w ramach zatrudnienia w Wyzszej Szkole
Zarzgdzania i Bankowosci przedstawitam m.in. w publikacji: Hajdukiewicz A. (2014), Spory
handlowe miedzy krajami czltonkowskimi WTO w dobie globalnego kryzysu (w:) Krajowe 1
miedzynarodowe aspekty funkcjonowania gospodarek - perspektywa pokryzysowa, Prace
Naukowe Wyzszej Szkoty Zarzadzania i Bankowosci w Krakowie, poz. 91, red. P. Kawa,
Oficyna Wydawnicza Text, Krakow, 141-162.

Chcialabym réwniez nadmieni¢, Ze podczas pracy nad publikacjami dotyczacymi
miedzynarodowego handlu produktami rolnymi uzyskanymi metodami biotechnologicznymi
konsultowatam si¢ z prof. dr hab. inz. Rafatem Baraniskim, Kierownikiem Katedry Biologii
Rodlin 1 Biotechnologii Uniwersytetu Rolniczego w Krakowie. Otrzymane w ramach tej
wspolpracy cenne komentarze i sugestie wykorzystalam zwlaszeza przy przygotowywaniu
rozdzialéw w monografiach: Hajdukiewicz A. (2013), Nowoczesna biotechnologia w produkcji
rolnej i jej implikacje dla handlu migdzynarodowego (w:) Handel miedzynarodowy w dobie
gospodarki opartej na wiedzy, red. S.Wydymus i A. Glodowska, Difin SA, Warszawa,154-182;
Hajdukiewicz A. (2017), Trade-related Issues of the European Union’s Regulation and Policy
on Genetically Modified Organisms (w:) Growth, Competitiveness and International Trade
from the European Perspective, red. T. Lazibat, K. Wach 1 B. KnezZevi¢, University of Zagreb,
Faculty of Economics and Business, Zagreb, 93-107.

6. Informacja o osiggnieciach dydaktycznych, organizacyjnych oraz popularyzujacych
nauke

a) Omowienie osiagni¢¢ dydaktycznych

W trakcie mojej wieloletniej pracy dydaktycznej w Uniwersytecie Ekonomicznym
w Krakowie (wczesniej: Akademia Ekonomiczna w Krakowie) opracowalam programy
autorskie i poprowadzilam wyklady oraz ¢wiczenia z wielu przedmiotow na réznych
poziomach studiéw (licencjackie, magisterskie i podyplomowe), gléwnie na kierunku:
Miedzynarodowe Stosunki Gospodarcze. Odzwierciedleniem mojego zaangazowania
w dydaktyke jest migdzy innymi fakt, ze opracowatam 53 karty przedmiotow (wedtug systemu
UEK - Polska Rama Kwalifikacji, stan na dzien 25.05.2021), w tym karty dla szesciu r6znych
przedmiotow na studiach pierwszego i drugiego stopnia, realizowanych na réznych kierunkach
oraz specjalnosciach.

W okresie mojego zatrudnienia w UEK przygotowatam i prowadzilam zajgcia na studiach
pierwszego lub drugiego stopnia z nastepujgcych przedmiotéw: Handel migdzynarodowy;
Wspdlczesne problemy handlu globalnego; Rywalizacja mocarstw gospodarczych; Marketing
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w handlu zagranicznym; Analiza rynkow zagranicznych; Strategie marketingowe na rynkach

miedzynarodowych; Negocjacje w handlu zagranicznym, Economic Diplomacy (w jezyku
angielskim).

Aktualnie (rok akademicki 2020/2021) prowadzg nastepujgce przedmioty:

Marketing w handlu zagranicznym, UEK, studia II stopnia, stacjonarne, II rok,
przedmiot specjalnosciowy na kierunku MSG, 15 godz. wyktadow 1 30 godzin éwiczen,
8 punkty ECTS;

Marketing w handlu zagranicznym, UEK, studia II stopnia, niestacjonarne, II rok,
przedmiot specjalnosciowy na kierunku MSG, 9 godz. wykladow 1 18 godzin ¢wiczen,
8 punkty ECTS;

Economic Diplomacy (kurs w jezyku angielskim), UEK, studia II stopnia,

stacjonarne, I rok, obowigzkowy na kierunku MSG, 30 godz. wyktadow, 5 punktow
ECTS;

Handel miedzynarodowy (profil dla studentow rozpoczynajacych specjalnos¢ Handel
zagraniczny), UEK, studia II stopnia, niestacjonarne, II rok, do wyboru na kierunku
MSG, 18 godz. wyktadéw, 4 punkty ECTS.

Wspolczesne problemy handlu globalnego (profil dla studentéw kontynuujgcych
specjalno$¢ Handel zagraniczny), UEK, studia Il stopnia, stacjonarne, Il rok, do wyboru
na kierunku MSG, 30 godz. wyktadéw, 4 punkty ECTS;

Handel miedzynarodowy, UEK, studia I stopnia, stacjonarne, I rok, obowiazkowy na
kierunku Zarzadzanie Miedzynarodowe, 15 godz. wykltadow (15 godzin ¢wiczen
prowadzi inny wyktadowca), 5 punktow ECTS;

Handel miedzynarodowy, UEK, studia II stopnia, niestacjonarne, I rok, obowigzkowy
na kierunku Zarzgdzanie Miedzynarodowe, 9 godz. wyktaddéw (9 godzin ¢wiczen
prowadzi inny wyktadoweca), 5 punktow ECTS;

Analiza rynkow zagranicznych, UEK, studia [ stopnia, stacjonarne, III rok, przedmiot
specjalno$ciowy na kierunku MSG, 15 godz. wyktadow i 15 godz. ¢wiczen, 3 punkty
ECTS;

Analiza rynkow zagranicznych, UEK, studia 1 stopnia, niestacjonarne, III rok,
przedmiot specjalnosciowy na kierunku MSG, 9 godz. wykladow i 9 godz. ¢wiczen, 3
punkty ECTS;

Miedzynarodowe badania marketingowe, UEK, studia I stopnia, stacjonarne, III rok,
przedmiot specjalnosciowy na kierunku MSG, 15 godz. wyktadow 1 15 godz. Ewiczen,
2 punkty ECTS;

Negocjacje w handlu zagranicznym, UEK, studia | stopnia, stacjonarne, III rok,
przedmiot specjalnosciowy na kierunku MSG, 15 godz. wyktadéw (15 godzin ¢wiczen
prowadzi inny wylkdadowea), 4 punkty ECTS;

Negocjacje w handlu zagranicznym, UEK, studia I stopnia, niestacjonarne, III rok,
przedmiot specjalnosciowy na kierunku MSG, 9 godz. wyktadow (9 godzin ¢wiczen
prowadzi inny wyktadowca), 4 punkty ECTS.

Na studiach podyplomowych realizowanych w Krakowskiej Szkole Biznesu Uniwersytetu
Ekonomicznego w Krakowie (wczesniej: Szkota Przedsiebiorczosei 1 Zarzadzania Akademii
Ekonomicznej w Krakowie) prowadzitam kurs: Marketing miedzynarodowy. Podczas
zatrudnienia w innej niz podstawowa jednostce — Krakowskiej Akademii im. Andrzeja Frycza

46



Modrzewskiego w Krakowie — wyktadatam przedmioty: Marketing w handlu zagranicznym,
Analiza rynkéw zagranicznych, Strategie marketingowe na rynkach miedzynarodowych oraz
Procesy integracyjne w gospodarce Swiatowej (na studiach stacjonarnych i niestacjonarnych
pierwszego lub drugiego stopnia),a takze Marketing miedzynarodowy (na studiach
podyplomowych). Natomiast w okresie mojego zatrudnienia w Wyzszej Szkole Zarzadzania i
Bankowosci prowadzitam wykiady z przedmiotu: Marketing i reklama w handlu zagranicznym,
na studiach niestacjonarnych II stopnia.

Prowadzilam rowniez zajecia na uczelniach zagranicznych w Szwecji, Finlandii
i Chorwacji w ramach programu Erasmus.

Zajecia dydaktyczne wzbogacam wykorzystujac do tego celu platforme e-learningows
Moodle. Pragne réwniez nadmienié¢, ze w okresie od 1 pazdziernika 2017 r. do 30 czerwea 2019
r. uczestniczytam jako stuchacz w programie UEK HUB. Uniwersytecki hub dydakiyczny, ktory
byl programem szkoleniowym podnoszacym kompetencje nauczyciela akademickiego
w zakresie innowacyjnej dydaktyki, finansowanym z funduszy europejskich. Program
szkoleniowy obejmowal modut wprowadzajgey do innowacyjnej dydaktyki (tacznie 120 godzin
szkoleniowych, m.in. z zakresu technik kreatywnego myslenia 1 Design Thinking oraz
innowacyjnego projektowania procesu dydaktycznego), modul specjalistyczny Nauczanie
w jezyku angielskim (Academic English) (90 godzin) oraz modul wdrozeniowy, w trakcie
ktérego zastosowalam nowo nabyte kompetencje na zajeciach ze studentami. Uzyskana wiedza,
umiejetnosci i kompetencje sa przeze mnie na biezaco wykorzystywane podczas prowadzenia
zaje¢ na kierunku: Miedzynarodowe Stosunki Gospodarcze, na specjalnosci: Handel
zagraniczny oraz na specjalno$ci: Ekonomia Biznesu Migdzynarodowego. Aktualnie prowadze
rowniez wyklady w jezyku angielskim z przedmiotu Economic Diplomacy na specjalnosci:
International Business. W roku akademickim 2020/2021 petni¢ przy tym funkcje Opiekuna
Roku na specjalnosci International Business na pierwszym stopniu studiéw. Prowadze rowniez
wyklady z przedmiotu Handel migdzynarodowy na kierunku Zarzadzanie Migedzynarodowe, na
specjalnosci Globalne systemy logistyczne 1 Zarzadzanie w projektach migdzynarodowych.
Zestawienie moje] aktywno$ci zwiazane] z pelieniem roli wykladowcy, promotora oraz
recenzenta w roznych jednostkach naukowych prezentuje tabela 13.

Tabela 13. Liczba nauczanych przedmiotow oraz wypromowanych studentow
i przygotowanych recenzji prac kwalifikacyjnych po uzyskaniu stopnia doktora

Uniwersytet Krakowska Akademia im. Wyisza Szkola
Wyszczegdlnienie Elkonomiczny Andrzeja Frycza Zarzadzania i Ogolem
w Krakowie Modrzewskiego Bankowosci w Krakowie
Liczba 1_1au’czanych g A | 5
przedmiotéw
Promotorstwo prac 178 A ) 222
dyplomowych
Recenzowanie prac 19 74 1 04
dyplomowych
Pronl'lotorst_wo prac 219 20 3 242
magisterskich
Rece:nzowgme prac 41 ) 17 158
magisterskich

Zrédio: Opracowanie wlasne na podstawie baz danych: Apollo (UEK), SAKE (WSZiB) oraz ewidencji
Krakowskiej Akademii im. Andrzeja Frycza Modrzewskiego.
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Sprawujgc opieke naukowa nad studentami Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie
przygotowujacymi prace licencjackie i magisterskie na kierunku Miedzynarodowe Stosunki
Gospodarcze, bylam promotorem prac dyplomowych blisko 400 studentéw (ogdtem: 397,
wtym: 129 studentéw na studiach stacjonarnych I stopnia; 48 studentow na studiach
jednolitych magisterskich; 91 studentow na studiach stacjonarnych II stopnia; 49 studentow na
studiach niestacjonarnych I stopnia, 80 studentow na studiach niestacjonarnych II stopnia),
wtym rowniez prac pisanych w jezyku angielskim. Bylam rowniez recenzentem 60 prac
magisterskich 1 licencjackich powstatych w ramach roznych specjalnosci studiéw na UEK.
Funkcje promotora i recenzenta petnitam rowniez w Krakowskiej Akademii im. Andrzeja
Frycza Modrzewskiego, gdzie bytam promotorem 64 prac dyplomowych oraz recenzentem 74
prac dyplomowych oraz w Wyzsze] Szkole Zarzadzania i Bankowosci w Krakowie, gdzie
wystepowatam w roli promotora prac 3 studentow oraz recenzenta prac 118 studentow.

b) Dzialalno§¢ organizacyjna w zakresie wspoélpracy miedzynarodowej

Szczegbdlnie wazny obszar moich dzialan dydaktycznych i organizacyjnych stanowi
wspotpraca z uczelniami zagranicznymi. W ramach Katedry Handlu Zagranicznego pehie
funkcje koordynatora ds. wspolpracy miedzynarodowej. Bylam odpowiedzialna m.in. za
nawigzanie i rozwoj kontaktéw z Batumi Shota Rustaveli State University w Batumi (Gruzja)
oraz University of Nottingham Ningbo China (Chiny). W obu przypadkach podejmowane
przeze mnie z ramienia Katedry dzialania przyczynily si¢ do zawarcia ramowych umow
0 wspoOtpracy pomiedzy Uniwersytetem Ekonomicznym w Krakowie a partnerskimi
uczelniami oraz do opracowania plandw wykonaweczych na poziomie Katedry, ktére sa
stopniowo realizowane. WspoOlpraca ta obejmuje m.in. wymian¢ studentdéw, wymiane
wyktadowcOw, dzielenie sie materiatami naukowymi i dydaktycznymi, doswiadczeniami i
pomystami, a takze wspdlne dzialania badawcze i edukacyjne oraz wspdlprace w ramach
programow Unii Europejskiej 1 innych instytucji. W czerweu 2018 r. wziglam udzial w V
Forum Wspdlpracy i Wymiany Edukacyjnej miedzy krajami Europy Srodkowo-Wschodniej
a Chinami. Forum zostalo organizowane przez wladze miasta Ningbo, pod patronatem
chinskiego rzadu w Ningbo w Chinach. W ramach Forum odbyty sig takie wydarzenia, jak m.in.
China — CEEC Educational Cooperation Conference, Belt and Road Industry and Education
Cooperation Summit; China — CEEC Business School Summit and China - CEEC Education
Expo.

Ponadto z ramienia swojej Katedry organizowatam wizyty studyjne w Uniwersytecie
Ekonomicznym w Krakowie dla grup studentéw z zagranicy, bylam réwniez jednym
z prelegentow, ktorzy wygtaszali wyktady dla zagranicznych studentéw podczas trwania tych
wizyt. Go$émi Katedry byli w latach 2017-2019 studenci z USA studiujacy w ramach CET
Academic Programs w Pradze (Czechy), a takze w latach 2016-2017 studeneci z Hof University
of Applied Sciences (Niemcy) oraz w 2018 r. studenci z Friedrich-Alexander-Universitét
(Niemcy).

Koordynowatam takze wizyty wyktadowcoOw zagranicznych przybywajacych do UEK
w ramach wymiany Erasmus lub innych programéw migdzynarodowych i prowadzgcych
goscinnie zajecia dla studentéw specjalnosci: Handel zagraniczny. Byli to wyktadowey m.in. z
USA, Wietnamu, Hiszpanii, Macedonii Pélnocnej, Republiki Czeskiej 1 Chorwacji.
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Jeszcze przed uzyskaniem stopnia doktora, w latach 1994-1998, bytam wspoétorganizatorem
i koordynatorem programu MBA prowadzonego wspélnie przez Szkole Przedsigbiorczosci i
Zarzadzania Akademii Ekonomicznej w Krakowie (obecnie: Krakowska Szkola Biznesu UEK)
i University of Teesside (Wielka Brytania). Byt to wowczas jeden z pierwszych programow
Master of Business Administration realizowanych w Polsce we wspdélpracy z uczelnig
zagraniczng. W latach 1999 - 2003 bylam dyrektorem programu MBA, prowadzonego najpierw
we wspoipracy z University of Teesside (Wielka Brytania), a nastepnie z Stockholm University
(Szwecja). Odpowiadatam m.in. za biezgcy kontakt z uczelniami partnerskimi, wilasciwy
przebieg procesu dydaktycznego, organizowanie spotkan Rady Naukowej 1 Rady
Egzaminacyjnej, przygotowywanie i przeprowadzanie obron prac dyplomowych, udzial w
rekrutacji shichaczy na studia MBA, a takze przygotowanie okresowych sprawozdan z
przebiegu procesu dydaktycznego dla potrzeb uczelni partnerskich.

W moim przekonaniu nawigzane kontakty zagraniczne przyczynily si¢ do rozwoju moje]
dziatalnoéci naukowej, o ktorej byta mowa w poprzednim punkcie, ajednoczesnie do
podniesienia jakosci dydaktyki, w szczegélnosci na kierunku: Migdzynarodowe Stosunki
Gospodarcze.

¢) Pozostala dzialalnos¢ organizacyjna i popularyzujaca nauke

W czasie mojego zatrudnienia jestem réwniez zaangazowania w upowszechnianie wiedzy
wérdd przedsiebiorcow i praktykéw. Oprocz wspomnianego wezesniej aktywnego udziatu w
organizowaniu studiow MBA, dedykowanych kadrze menedzerskiej sredniego 1 wyzszego
szczebla, w kolejnych latach prowadzitam zajecia na studiach podyplomowych realizowanych
w Krakowskiej Szkole Biznesu, a réwnocze$nie uczestniczylam w organizowanych przez
Szkole konferencjach MBA oraz utrzymywatam kontakty z absolwentami studiéw MBA
zrzeszonymi w ramach Klubu KSB Alumni MBA.

Oprocz tego uczestniczylam w charakterze wyktadowcy — trenera w warsztatach dla
przedsiebiorcéw na temat umiedzynarodowienia dziatalno$ci przedsigbiorstw odbywajgcych
sie pod hastem: "Autostrada innowacji - od start-upu do umiedzynarodowienia
przedsiebiorstwa - Promuj sie na rynkach zagranicznych" w ramach Matopolskiego Festiwalu
Innowacji koordynowanego przez Urzad Marszatkowski Wojewodztwa Matopolskiego.
Wydarzenie to realizowane byto cyklicznie w ramach projektu Innowacyjna Malopolska,
wspdtfinansowanego ze S$rodkéw Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego —
poddziatanie 3.3.1 RPO WM 2014-2020.

W latach 2016-2018 odpowiadatam z ramienia Katedry za regularng wspdiprace
z przedstawicielami dyplomacji gospodarczej USA, uczestniczytam réwniez w wydarzeniach

gospodarczych oraz kulturalnych organizowanych przez Konsulat Generalny USA w Krakowie.

Jestem takze zaangazowana w prace na rzecz studentéw poprzez organizacj¢ 1 wspoludzial
w licznych projektach realizowanych wraz ze studentami, tj. Forum Handlu Zagranicznego,
newsletter, konkursy na najlepsze prace licencjackie lub magisterskie oraz planowane wyjazdy
zagraniczne dla grup studentow w ramach unijnego programu Wiedza Edukacja Rozwoj (PO
WER). Moje dziatania organizacyjne zostaty docenione w 2019 r. w formie nagrody II stopnia
Rektora Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie za zespolowe osiggnigcia w dziedzinie
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organizacyjnej w 2018 r. Jestem réwniez autorka artykutéw publikowanych w Kurierze UEK
na temat waznych wydarzen dotyczacych wspolpracy miedzynarodowe] rozwijane] przez
Katedrg Handlu Zagranicznego.

7. Inne informacje, dotyczace kariery zawodowej, poza wymienionymi w pkt. 1-6

W uzupetnieniu podanych wczesniej informacji chciatabym nadmieni¢, ze w zwigzku
z prowadzonymi badaniami naukowymi we wrzesniu 2020 r. odbytam oficjalne spotkanie
online na temat roli oznaczen geograficznych w relacjach handlowych Unii Europejskiej
7z Komisarzem UE ds. Rolnictwa, Januszem Wojciechowskim. Podczas spotkania miatam
przyjemnos¢ przedstawienia 1 przedyskutowania najnowszych wynikow mojej pracy
badawczej w tym zakresie. Przekazalam rowniez na rece Pana Komisarza moja monografie
pt. ,,Oznaczenia geograficzne w relacjach handlowych Unii Europejskiej”, ktéra stanowi moje
osiggniecie naukowe wskazane w pkt. 4a).

8. Podsumowanie

W niniejszym autoreferacie wskazatam i scharakteryzowatam moje gltéwne osiagniecie
naukowe, ktorym jest monografia naukowa pt. ,,Oznaczenia geograficzne produktéw rolno-
spozywczych w relacjach handlowych Unii Europejskiej”, wydana przez Wydawnictwo
Uniwersytetu Ekonomicznego w Krakowie. Ponadto celem autoreferatu bylo przedstawienie
obszaroéw, form i efektdéw mojej dzialalnosci naukowo-badawcze] w roéznych jednostkach
naukowych, w kraju i za granica, ktore potwierdzajg mdj rozwd] naukowy po uzyskaniu stopnia
doktora nauk ekonomicznych. Przedstawilam réwniez moje najwazniejsze osiggniccia
w zakresie aktywnosci dydaktycznej, organizacyjne] 1 zaangazowania we wspOlprace
migdzynarodows oraz popularyzacje nauki. Szczegoélowy wykaz poszczegoinych osiggnied
zostal zaprezentowany w zatgczniku nr 4 do mojego wniosku o przeprowadzenie postepowania
w sprawie nadania stopnia doktora habilitowanego.

(podpis wnioskodawcy)

50



